PROGRAMA

EL CAMING HACIA LA
TRANSFORMACION DIGITAL

L’informatiu

09:00 - 09:30 h BIENVENIDA ASISTENTES Y ACREDITACIONES

09:30 » 09:45 h PRESENTACION E INICIO 52 JORNADA

09:45  10:30 h ORIOL AMAT

Catedratico de Economia Financiera de la UPF
CLAVES DE LAS EMPRESAS QUE CRECEN EN ENTORNOS COMPLEJOS

Estamos en un periodo muy complejo para la mayoria de empresas.
En muchos casos, la facturacién y los beneficios estan aumentando,
pero cada vez es mas dificil seguir avanzando. En esta ponencia se
analizaran las mejores practicas empresariales que permiten ganar
competitividad y avanzar.

10:30 « 11:15 h BORJA RAVENTOS

Consultor y Coach de Familias Empresarias. Ha sido miembro del Consejo
de Administracién de Codorniu, empresa familiar fundada en 1551

LOS CONFLICTOS MAS FRECUENTES EN LA EMPRESA FAMILIAR
Y COMO PREVENIRLOS

Analizaremos en esta ponencia los problemas frecuentes que supone
el momento de la sucesion en la empresa familiar, y la importancia
que tiene un Protocolo de Empresa Familiar para prevenirlos.

11:15 + 11:30 h PAUSA - CAFE

12:00 « 13:00 h HELENA GRAU
Directora de Telematel Contenidos y de www.matmax.es

OMNIMAT: LA IMPORTANCIA DE LOS CONTENIDOS DIGITALES
DE PRODUCTO PARA EL SECTOR DE LA CONSTRUCCION

(Esté preparado el sector para el reto de la digitalizacién? Contenidos
digitales de producto y su importancia en los nuevos procesos de venta.
Presentacién de datos de mercado del estudio de Telematel a mas de 300
Distribuidores y Marcas del sector en Espafia. OMNIMAT, la nueva Base
de Datos de Informacién de Productos de la Construccién y las grandes
ventajas que aporta a fabricantes y distribuidores de materiales.

13:00 - 14:00 h MARC VIDAL

Consultor y experto en transformacion y estrategia digital
LAS CLAVES DEL EXITO EMPRESARIAL EN LA ERA DIGITAL

Conferencia inspiracional, estimulante y emotiva que nos descubre
cémo hemos llegado aqui y los apasionantes desafios a los que nos
enfrentamos. Esencialmente nos explica que la transformacion digital
es el “cémo’ pero las personas somos el “’porqué”.

14:00 » 16:00 h COMIDA-NETWORKING Y CLAUSURA

11:30 « 12:00 h SEBASTIAN MOLINERO

Director de ANDIMAC
iQUE NOS PUEDE DIFERENCIAR DE LA GRANDES SUPERFICIES?

Es preciso disponer de un factor diferencial cualitativo y compartido,
que sirva de valor anadido para generar nuevos servicios, prestigio
y reconocimiento profesional. El factor humano es esencial.

Proteger un mercado es apropiarse de sus factores de competencia
integrando valores comunes.




