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- T eANRs 0 GRUPO GAMMA cria um comité de direcao

4 e prepara-se para o futuro

0 novo Comité é constituido pelo diretor-geral, Fran Fernandez,

e pelos varios diretores de departamento. Estes estao a realizar

diversos planos de formacao que proporcionarao conhecimentos
mais especializados as suas respetivas equipas. Pag. 13
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0 BigMat Day 2024 consolida-se com novos
recordes de exp05|tores e partlupantes Pag. ¢
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Nos dias de hoje, onde os valores
no quotidiano escasseiam, € quando
sobressaem verdadeiramente as
pessoas ou empresas com praticas
tradicionais, onde o respeito pelos
outros, pela familia e pelo ambiente
se torna valioso e imprescindivel.

AMasaveu Industria fabrica cimento
em Espanha ha mais de 120 anos,
colocando sempre em primeiro
lugar as pessoas e 0 ambiente que
nos rodeia.

BIACEMP®

Uma vez mais, a Masaveu Industria
mantém o seu compromisso para
com as geracoes futuras, pondo a
disposicao dos seus clientes uma
gama de cimentos de Baixo Impacto
Ambiental, BIACEM, para cooperar
com uma sociedade cada vez mais
atenta ao que a rodeia e tornar
possivel uma construcao mais
sustentavel.
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NAO E FACIL, MAS TAMBEM
NAO E IMPOSSIVEL

RAMON CAPDEVILA
Diretor de Jornal dos Armazéns

o Ultimo numero da edigdo espanhola da

nossa revista Linformatiu Almacenes

de Construccion, do passado més de

julho, publicamos os resultados de um
estudo realizado com vista a obter a fotografia tao
exata quanto possivel sobre a situagdo em que se
encontra neste momento o setor da distribuicdo de
materiais de constru¢do em Espanha. Um estudo
focado unicamente nos armazéns, deixando de parte
as grandes superficies.

O nosso interesse recaia fundamentalmente em dois
aspetos: por um lado, saber a dimensao dos armazéns
e, por outro, se existe uma mudanca geracional. Os
resultados sdo muito eloquentes: cerca de 87 %
dos armazéns em Espanha faturam menos de 2
milhoes de euros e aproximadamente 68 % nao
tém a sucessao programada porque, entre outras
coisas, a dimenséo dificulta a renovagao familiar na
empresa. Esta é a situagdo de um setor que tem
cada vez mais problemas, sobretudo os armazéns
de menores dimensbes, para reterem a sua quota de
mercado e manterem as suas margens.

Se ndo se importam, vou centrar-me novamente na
Obramat. Em Espanha, este operador esta de facto
a alterar as regras do jogo nas zonas onde abre um
novo ponto de venda, adquirindo, além do mais,
uma quota de mercado importante. Sem causar
muita perturbacdo. O desembarque da Obramat em

Portugal esta iminente e, por isso, penso que pode
ser interessante explicar o que se passa em Espanha.
Apenas dois dados sobre os resultados da Obramat
em Espanha com 38 pontos de venda e um volume de
faturacao de 1 736 762 677 € no exercicio de 2023,
indicam a magnitude do que pode ser em Portugal.

Falo regularmente com muitos armazéns: grandes,
médios e pequenos, € quando se fala com os mais
pequenos dizem-nos coisas como “a Obramat tem
os produtos a um preco de venda mais barato do
que O preco por que eu os compro.” Aqui deixo a
informacéo.

Perante este cenario, penso que é inevitavel, uma vez
mais, centrarmo-nos nos grupos de compra. Penso
que deveriam ser eles os responsaveis por tentar
profissionalizar o setor e criar modelos de negdcio
nos pontos de venda dos seus parceiros capazes de
contrariar a forca das grandes superficies. E porqué
eles? Porque sao os Unicos que conhecem realmente
a situacao e, mais importante que isso, sdo os Unicos
que os visitam e que conhecem o dia a dia.

Neste sentido, por outro lado, o armazém tera de
fazer um esforco de adaptacao a novas estratégias
e a novos modelos de negécio no seu ponto de
venda, de modo a procurar a maxima unido e criar
um modelo de grupo. Nao é facil, mas também nao
€ impossivel.
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ARMAZENS

0 BigMat Day 2024 consolida-se com novos

A XV1.2 Edicao do BigMat Day reuniu mais de 150 empresas expositoras e reforgou
0 Seu posicionamento como o grande evento anual dos profissionais da construgao.
Mais um ano, ultrapassou o volume de negocios do ano passado e 0 numero de
visitantes também cresceu para quase 8400

A Aparéncia apresentada pela XVI.? edicdo do BigMat Day 2024 realizada no Pavilhdo Multiusos Madrid Arena.

XVIL.# edicdo do BigMat Day 2024, con-
Asiderada um dos grandes eventos anuais

para os profissionais da construcao e re-
modelagcdo habitacional, que decorreu no dia
17 de abril no Pavilhdo Multiusos Madrid Arena,
contou com a presencga de mais de 150 empre-
sas expositoras, entre fornecedores nacionais
e internacionais e empresas de servigcos, 0 que
ultrapassou as expectativas iniciais.

Durante a sua comparecéncia, Pedro Vifas,
presidente do Grupo BigMat, destacou que “o
Grupo BigMat alcangou um volume de negdcios
total de 1450 milhdes de euros durante 2023, o
que representa 14 % mais que os resultados ob-
tidos no ano anterior, além de consolidar a sua
expansao no fim do ano com mais de mil pontos
de venda na Peninsula Ibérica.

Durante os dois dias
que o evento durou,

tor, decorreu um dia de

arquitetura que contou

com a presenca dos dois vencedores do Prémio
Internacional de Arquitetura BigMat 2023, o ate-
lier portugués de Hugo Ferreira e Nuno Melo
e o estudio sevilhano ACTA de Ramodn Pico e
Javier Lopez , além de outros dois estudios de
arquitetura de destaque, o FRPO Rodriguez &
Oriol e o Entresitio. Ao terminar as quatro apre-
sentagdes sobre a pequena e a grande escala
em arquitetura, foi realizada uma mesa redonda
moderada pelo professor catedratico da ET-
SAM, Jesus Aparicio, presidente dos Prémios
Internacionais de Arquitetura BigMat.

além de se apresenta- i : a‘ 'f i:
rem as novidades do se- /Bl
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ARMAZENS

recordes de expositores e participantes

Os participantes no evento puderam assistir a
uma grande variedade de conferéncias e de-
monstracdes de produtos de diversas marcas,
como as que decorreram no espaco polivalente
de conferéncias e demonstragdes dos fornece-
dores BOSTIK, DANOSA, The BigTech Expe-
rience, STAYER e a apresentacao da ONG EI
Sueiio de Vicky.

Do ponto de vista comercial, durante o
evento as operacdes aumentaram 12 % rela-
tivamente ao valor realizado na edicdo do ano
passado. Quanto ao ndmero de visitantes, che-
gou a 8400 nos dois dias que durou o BigMat
Day 2024.

laat

L CONSTRUCCION

Para Pedro Vinas, presidente da BigMat, es-
tes nimeros corroboram que “a BigMat conti-
nua a apostar numa estratégia baseada na sua
grande capilaridade, nas sinergias entre os so6-
Cios e na estreita colaboragcao com os fornece-
dores, apostando na verticalizacdo como eixo
de crescimento. O BigMag Day deu a conhecer
estes excelentes resultados, ao mesmo tempo
que se consolidou como o cenario perfeito para
apresentar os excelentes resultados da nossa
estratégia.”

da BigMat.

2024.

<« Conferéncia de imprensa
do BigMat Day 2024. Da
esquerda para a direita:
Jesus Prieto, Conselheiro
da BigMat, Pedro Vifias,
presidente do Grupo, e
Javier Garcia, secretario do
Conselho de Administragéo

V¥ Foto de grupo dos sdcios
da BigMat Portugal que
assistiram ao BigMat DAY



0 Grupo BigMat teve um volume de
negocios de 1450 milhoes de euros em
2023, mais 14 % do que no ano anterior

0 BigMat, grupo de distribuicdo especializado em produtos e solugoes de construgao e
bricolage, teve um volume de negocios de 1450 milhdes de euros em 2023, mais 14 %
do que em 2022. Além disso, consolidou a estratégia de crescimento e reforgou a posicéo
de lideranca nos setores da construcdo e da bricolage para profissionais e particulares,
tendo encerrado 0 ano com mais de mil pontos de venda.
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BigMat Iberia tem, atualmente, cinco marcas

no mercado (BigMat, La Plataforma, Mas

Obra, Divendi e Casa y Bano). A Sede dis-
pde de uma rede de mais de 800 empresas rela-
cionadas que representam mais de mil pontos de
venda entre membros e aderentes, e agrupam uma
oferta conjunta de mais de 1,3 milhdes de metros
quadrados de area total de armazenamento e aten-
dimento ao profissional.

A lideranca do grupo baseia-se na capilaridade,
nas sinergias entre parceiros e na estreita colabora-
¢ao com fornecedores para posicionar a verticaliza-
¢do como eixo de crescimento. Tudo isto significa
vantagens competitivas para todos os associados
e respetivos clientes nas areas de influéncia dos
mesmos.

A partir de maio de 2021, quando a BigMat Ibe-
ria adquiriu a rede de lojas de La Plataforma de la
Construccién ao grupo francés Saint Gobain, a sede
tem vindo a desenvolver esta estratégia com base
na adesdo de novos associados e na aquisi¢do de
novas empresas que se incorporam ao modelo de
negocio da BigMat La Plataforma. O Grupo anun-
ciou ainda, no final de 2023, a aquisicdo a 100 % da
central de compras galega Casa y Bafo, proprie-
dade de Jesus Babio, e especializada na decoracao
e equipamento de casas de banho e do lar, com

uma quota de mercado significativa nas zonas cen-
tro e noroeste de Espanha, e também em Portugal,
com um volume de negécios total entre todos os
seus associados superior a 300 milhdes de euros.

No que diz respeito a marca BigMat, o Grupo
incorporou em 2023 oito distribuidores associados:
Juan Sastre Roca (Baleares), Elegance Decoracio-
nes (Mdurcia), Almacenes J. Esturao (Corunha), Pe-
reira Materiales de Construcciéon (Ourense), Alma-
cenes San Gregorio (Zamora), Omega Norte, em
Meres (Asturias), e SIMAC 10 (Andorra-A-Velha).
Assim, a BigMat tem 244 distribuidores associa-
dos que representam 354 pontos de venda em
Espanha, Portugal e Andorra.

Por sua vez, a Mas Obra (+Obra), a central de
compras e servicos criada pela BigMat em 2016,
agregou 10 novos armazéns associados no ano
passado. Com estas incorporacdes, o Grupo passa
a contar com 71 parceiros com mais de 94 pon-
tos de venda, com presenca em todo o pais.

E quanto a Divendi, uma central de compras ad-
quirida com a ideia de ser um grupo diferente dos
ja existentes no setor da construcao, incorporou no
ano passado 67 novos armazéns associados em
Espanha e 13 em Portugal, o que significa o es-
tabelecimento de quase 500 armazéns associados
entre os dois paises.
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ARMAZENS

A GRUP GAMMA consolida a sua presenca
em Portugal com 8 novos associados

Com a incorporacao de oito novos associados no ultimo semestre, 0 grupo passa a

contar com 37 associados, e consolida a sua expansao no mercado portugués.

anos de experiéncia, dois dos quais foram

passados a trabalhar intensamente em Por-
tugal. Neste curto periodo, a GAMMA conseguiu
estabelecer parcerias com armazéns de ma-
teriais de construcao lideres nas suas respe-
tivas areas.

O objetivo do grupo ndo é apenas comprar
melhor, mas também ajudar os seus parceiros a
crescer, a ser mais competitivos e a melhorar a
rentabilidade a médio e longo prazo. Para além
da gestdo de compras, a GAMMA também ofe-
rece aos seus membros ferramentas em areas
como a logistica, a tecnologia, a publicidade, as
marcas proprias, a formacéo e o retalho.

Fundada em 1989, a GAMMA tem quase 35

Novas incorporacoes da GAMMA

MCM - MARIA CLARA MARQUES

Esta situada no norte de Portugal e dispde de
uma exposicao de casa de banho e cerdmica com
1000 m? e de um armazém de materiais de cons-
trucdo. Na foto, Alberto Marques (filho) e Ant6-
nio Marques (fundador da empresa) juntamen-
te com Filipe Sousa, diretor da area Portugal da
GAMMA.
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A Central espera atingir 60 associados
em 2025

O projeto do grupo em Portugal prevé a incorpo-
racao de mais associados no pais, respeitando
sempre a area de influéncia natural de cada ar-
mazém. As previsdes indicam que a empresa po-
dera atingir 50 associados até ao fim de 2024 e es-
tabilizar em cerca de 60 até ao fim de 2025. O gru-
po esta atualmente a negociar com fornecedores
portugueses de todos os setores da construcdo. O
grupo conta com 300 fornecedores de materiais
de construcao, fruto do trabalho desenvolvido em
Espanha ao longo da sua histéria. Pretende agora
alargar este leque com mais produtos e fornece-
dores portugueses, de forma a prestar um melhor
Servico aos seus Novos associados.

FRANCISCO POVOA E HELENA

E um dos 3 armazéns que os irmdos Luis e
Jorge Ameixo tém no distrito de Beja (Sejoma,
P&H e Francisco Povoa & Helena). Com esta
incorporagdo, os 3 armazéns passam a estar
associados a GAMMA, o que os torna um dos
maiores armazéns do Alentejo.

ALVIGA

Situado em Portugal, no distrito de Lisboa, é
um armazém histoérico que celebra este ano o
seu 50.° aniversario. Luis Guerra, diretor da
ALVIGA, com Filipe Sousa.



ERNESTO & LEAO

Localizado no distrito do Porto, € um armazém
fundado em 2011 e possui uma grande expo-
sicdo, com uma area superior a 1000 m?, de
casas de banho e ceramica e um armazém de
materiais de construcdo. Na foto, os proprieta-
rios e fundadores do armazém Ernesto e Leao,
juntamente com Filipe Sousa.

B o

MATERIAIS DE CONSTRUGAO

oo

IRIAX MATERIAIS DE CONSTRUCAO

E um armazém de carater geral situado no dis-
trito de Lisboa com quase 50 anos de experién-
cia no setor. Com um total de trés pontos de
venda, dispéem de um armazém de materiais e
de carpintaria e de uma loja de ferragens e de
pintura. Na foto, Filipe Sousa com Fernando
Santos, gerente e fundador da IRIAX.

SOMACOTA

Materiais de Construcio

CASA FERREIRA

E uma loja de construgdo fundada em 2009
que oferece todo o tipo de materiais de cons-
trucao e ferragens. Atualmente, estao a ampliar
0 armazém e a loja, onde pretendem promo-
ver as colegcbes de casa de banho e ceramica.
Filipe Sousa com os irmaos Oscar e Hugo
Ferreira, proprietarios da Casa Ferreira.

fernandes s calados

materiais de construgdo, Ida. 2 i |

FERNANDES & CALADOS

Situa-se em Penela, distrito de Coimbra. Trata-
-se de um armazém fundado em 1978 e dispde
de uma loja de materiais de construcéo e de
uma exposicao de casas de banho e ceramica.
Na foto, Filipe Sousa com Mario e Fernando
Calado, que, juntamente com a irma Claudia,
sa0 os proprietarios e gestores do negécio.

SOMACOTA

Armazém situado no distrito de Lisboa. Funda-
do em 1988, dispde de uma loja de ceramicas,
casas de banho e ferragens e de um segundo
ponto de venda onde se comercializam mate-
riais de construgdo. Esta incorporacéo reforga
a presenga da GAMMA no centro de Portugal.
Na foto, Filipe Sousa com Ricardo Prazeres,
proprietario da SOMACOTA.

ARMAZENS

JomalArmazéns



A GAMMA CONNECTING 2024 encerrou
a sua edicdo com um novo sucesso

de participacao

GAMMA Connecting voltou

Aiser um sucesso em 2024.

feira, realizada de 18 a 24

de marco, decorreu em formato '

virtual, o que permitiu tanto aos

associados como aos fornecedo- e
res aproveitar as vantagens que
este tipo de formato proporciona.
De facto, a GAMMA ja anunciou
que a periodicidade da feira
GAMMA Connecting no forma-
to presencial foi estabelecida

como bienal.

Gracas ao formato virtual des-
ta edicdo, a feira prolongou-se
por uma semana inteira e pos a
disposicdo dos armazéns asso-
ciados da GAMMA descontos,

g
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ofertas e promocgdes dos fornecedores mais relevantes do setor, o que Ihes permitiu melhorar a
competitividade. Como sempre, este evento é muito mais do que uma feira onde podera encontrar
ofertas Unicas e exclusivas. Nesta edicao, os associados puderam ampliar conhecimentos sobre o
produto gracas aos videos que os fornecedores participantes criaram e disponibilizaram.

Ainda nesta edicdo, associados e fornecedores puderam assistir a uma palestra de alto nivel.
Nesta ocasido, foi escolhido Victor Kiippers, palestrante reconhecido por comunicagcoées es-
pecializadas em psicologia positiva e que deu uma conferéncia virtual a qual se conectaram

mais de 200 pessoas.

Uma conferéncia que fascinou os ouvintes e Ihes deu uma grande dose de otimismo e realidade.

Sorteio pds-feira, prémios dos fornecedores

Nesta edicdo, as compras tiveram prémios diarios: tro-
tinetes elétricas, experiéncias, fritadeiras de ar quente e
Alexas. No total, foram sorteados 45 prémios todos
os dias entre as compras do dia anterior que, somados
aos precos oferecidos, significaram uma mais-valia nes-
ta feira GAMMA Connecting 2024. E este ano, além dos
sorteios préprios da feira, os sorteios continuaram apés
o término da feira.

Assim, um dos fornecedores da feira, a SIRL, sor-
teou um conjunto de betoneira elétrica PRO170 + car-
rinho de méo F1 E EVO com roda pneumatica + pa pon-
tiaguda SC com cabo de madeira, que foi para o sécio
Macoantua Materiais de Construcio.

Uma edicao que reafirmou a GAMMA Connecting
como uma oportunidade Unica, e que ofereceu um va-
lor acrescentado muito importante as lojas associadas
da GAMMA.

A A Macoantua Materiais de Construcéo foi 0 sdcio
vencedor do sorteio do prémio concedido pelo
fornecedor SIRL. Na imagem a esquerda Antonio
Azevedo, gerente da Macoantud, com Filipe
Sousa, diretor da Gamma Portugal.



0 GRUPO GAMMA cria um comité de

direcao e prepara-se para o futuro

MM GAMMA

A Da esquerda para a direita: Marcel Sibila, Josep Barba, Gemma Junyent, Cristina Fernandez, Carles Fernandez, Fran Fernandez,
Esteve Vilardell, Gabriel Jiménez, Dolors Peralba, Joan Roldan e Ricard Planas.

empresa tem estado mergulhada num
Aprocesso de mudanca que culminou
numa nova estrutura de direcdo e num
quadro de pessoal mais completo e profissional.

Uma das mudancas mais importantes foi a
criacdo do Comité de Direcdo como 6rgao de
decisdo sobre os aspetos mais importantes e
transcendentes do GRUPO GAMMA. Um Co-
mité constituido por pessoas muito afins na
empresa, a maioria delas com carreiras entre 15
e 30 anos na GAMMA, e que reforcara a visao
transversal das decisdes e dara mais forca e re-
presentatividade a cada uma delas.

O novo Comité é constituido pelo diretor-
-geral, Fran Fernandez, e pelos varios direto-
res de departamento. Estes estéo a realizar di-
versos planos de formacgao que proporcionarao
conhecimentos mais especializados as suas
respetivas equipas.

Este Comité é composto por Ricard Pla-
nas, novo diretor do departamento de Com-
pras, Esteve Vilardell, novo diretor Comercial,
Joan Roldan, diretor do novo departamento
de Transformacao Digital, Cristina Fernandez,
nova diretora de Marketing, Marcel Sibila, res-
ponsavel pelo novo departamento de Expansao
para Portugal, Gabriel Jiménez, diretor de Lo-
gistica, Gemma Junyent, diretora de Sistemas
e Processos, Josep Barba, diretor de Financas,

e Dolors Peralba, diretora do Departamento de
Pessoal.

A criacao deste Comiteé significa
também a consolidacao de uma equipa
com plena capacidade para substituir
no futuro a atual direcao

Nas palavras do diretor-geral, Fran Fernan-
dez, com este novo Comité “entramos no cul-
minar da reorganizacao e profissionalizacao que
comecei ha cerca de 4 anos, com o objetivo cla-
ro de usar o melhor talento e experiéncia para
criar um comité de direcdo com visao estraté-
gica e orientacdo executiva, ao qual acrescen-
tamos constantemente o mais elevado nivel de
formacéao técnica. habilitado para assumir no
futuro a substituicao da direcao atual.” Tam-
bém quero destacar que este comité de direcao
de alto desempenho, juntamente com a incor-
poracao de Carles Fernandez como adjunto
da Direcao-Geral, nos permitira enfrentar com
garantia de sucesso as mudancas que estdo a
ocorrer no mercado, a0 mesmo tempo que re-
presenta a consolidacdo de uma equipa total-
mente qualificada para assumir futuramente a
atual direcéo.



No passado més de junho, 0 GRUPO GAMMA realizou
uma convencao de associados em Portugal

grupo iniciou o projeto em

Portugal, no veréo de 2021.

Atualmente ja tem 37 “par-
ceiros” portugueses. Juntamente
com os espanhodis e os andorra-
nos, os armazéns associados as-
cendem ja a um total de 381.
Ha 35 anos, mais especificamen-
te em 1989, a GAMMA foi pioneira
na criacdo do primeiro grande gru-
po de armazéns de materiais de
construgéo da Peninsula Ibérica.

Ao longo destes 35 anos, o
grupo estabeleceu acordos com
cerca de 300 fornecedores, 0 que
tem permitido aos armazéns asso-
ciados adquirir qualquer material de construcdo em condi¢cées competitivas.

Uma das principais areas de trabalho dos préximos anos vai ser incorporar mais fabricantes
portugueses a atual relacao de marcas. Neste contexto, duas fabricas apresentaram os seus produtos
na convencao de Aveiro. A primeira foi a AMOP, empresa com sede em Aveiro, com mais de 50 anos de
experiéncia no fabrico de pré-fabricados de betdo, compodsitos de pedra e mobiliario urbano, e a segunda
foi a AML BATH, um conhecido fabricante de moveis de casa de banho, situado no distrito de Braga.

Esta convencéo de Aveiro foi a Ultima da ronda de convengdes semestrais que o grupo levou a cabo
neste més de junho. No total, realizaram-se onze reunidoes em diversas cidades espanholas e uma em
Portugal. Estas convencdes servem para apresentar o progresso do grupo, criar consenso sobre os pilares
estratégicos e vinculos que fortalegcam o grupo.
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Fornecemos-lhe todas as ferramentas e servicos que necessita
para fazer crescer o seu negoécio. A sua escolha.

/ vantagens de compra / marcas proprias exclusivas
/ acesso a novos fornecedores =~ / montagem exposicdes € lojas

/ sortido sempre em stock = / entregas semanais
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ARMAZENS

0 Grupo Divendi conta atualmente

0 Grupo Divendi continua o seu plano de expansao em Portugal e, com as ultimas
incorporacoes, conta ja com 116 armazéns associados de materiais de construgao.

Novas incorporacoes da Divendi

CASA MELIM

E uma empresa familiar que opera ha mais de 30 anos no
comércio de materiais de construcdo, fundada em 1992 por CASA SANTO ANTONIO

José Carlos Melim, um empresario que prezamos pelo seu A Casa Santo Anténio, José Rodrigues de Caires
elevado grau de liberdade em todas as nossas decisGes e & Ca Lda., dispde de uma vasta gama de materiais
acdes. A politica da empresa foi sempre a diversificagdo desde: ferragens, ferramentas manuais e elétricas,
ampla do seu portfélio de atividades e trabalhamos todos metais ferrosos e néo ferrosos, redes, cimentos,
os dias para estabelecer parcerias e cooperagdo com os plasticos, PVC, loucas sanitarias, madeiras, tintas,
nossos clientes/parceiros de negocio. José Carlos Melime  eletrodomésticos, artigos de eletricidade e decora-
o filho, Roberto Carlos, com Paulo Inés, responsavel pela  ¢8o, cozinhas, etc.

Divendi em Portugal, ao centro da imagem. Na imagem, Carlos Caires e André Caires.

CENCOTAL ISOPLAK

Com sede na Ota (Lisboa), a empresa foi fundada em 1975  Empresa foi fundada em 2014 e teve um cresci-
pelo atual gerente Manuel Goncgalves Ventura Antdao, na  mento acentuado entre 2017 e 2023. Na foto, Mi-
foto. guel Santos, proprietario da Isoplak.



com 116 armazens associados

Novas incorporacoes da Divendi

: ?&Mzé%béga
GUITON AMALO MATERIAIS DE CONSTRUGAO
Fundada em 2008, tem dois pontos de venda: em Tomar, Dispde de dois pontos de venda: na Ribeira Brava
com 600 m? de area coberta e 1290 m? de area descoberta, e na Calheta.
e no Carvalhal, com 180 m? de area coberta e 8000 m?2 de  Na foto, Paulo Andrade, a direita da imagem,
armazém e parque. com Paulo Inés.
Na foto, Antoénio Ferreira, gerente da empresa Guiton, Lda.

JOSE ALBANO ANTUNES FIGUEIREDO, LDA.

A Empresa José Albano Antunes Figueiredo, Lda. é uma das
poucas empresas centendrias ainda existentes em Portugal
neste setor. ;
E uma empresa orientada para o cliente, com um caracter ~MANUEL ANTONIO GOMES & FILHOS, LDA.
jovem e dinamico, apesar da sua longeva idade. A empresa foi fundada em 1987 em nome indivi-
Para se manter atualizada e prestar sempre o melhor servico ~ dual, Manuel Anténio Gomes e Gomes, passando a
aos clientes, abriu recentemente novas instalagdes no mes-  designar-se Manuel Anténio Gomes & Filhos, Lda.
mo local onde sempre existiu. em 2007, com um crescimento acentuado ao longo

Na foto: Jorge Salgado e José Albano. dos anos.
Na foto, Anténio Gomes, gerente da empresa.




ARMAZENS

Novas incorporacoes da Divendi

A MATI2000

A Mati2000 nasceu na cidade da Covilha a partir da ideia de
criar uma empresa para se juntar ao grupo Virgilio Roque.
Iniciou a atividade com uma loja de venda de tintas e imper-
meabilizantes, mas cedo se apercebeu da necessidade de
agregar outro tipo de materiais, hnomeadamente materiais de
acabamento, ceramicos e outros, tendo atualmente varias
representacoes.

I

LUIS CARLOS DA SILVA TAVARES

Empresa criada por Luis Carlos da Silva Tavares (na foto) em
1975, com o seu préprio nome, “Luis Carlos da Silva Tava-
res”. Em 2002, juntou-se o filho (na foto), Hugo Tavares, e
criaram a empresa SMC, Esteval, Lda., com um volume de
negoécios em 2022 de cerca de 900 000€.

A ligacéo a Divendi prende-se com a necessidade de cres-
cimento e de adogao de novos produtos.

R e R A _ - — s

MODERNACAO, LDA.

Situada em Soure (Coimbra), € uma empresa fun-
dada em 1999 por Adelino Gaspar (pai) e Michel
Gaspar (filho) (na foto) com uma area coberta de
800 m? e uma area descoberta de 1000 m?, tornan-
do-se neste momento uma das principais referén-
cias em Soure no setor das vendas a profissionais
e particulares.

XIRAGRES

Localizada em Vila Franca de Xira, a Xiragrés é uma
empresa de materiais de constru¢do e decoragao,
fundada em 4 de fevereiro de 2005 pela familia Si-
moes.

Na fotografia, Beatriz Simoes e Anténio Simoes.

k; LWL, N

PAULO J. MORGADO HELENO, LDA.
Situada em Colmeias (Leiria) € uma empresa funda-
da em 2009 e especializada em isolamento.

PEIXOTO DA MOTA & FILHOS

E uma empresa situada na zona de Viana do Cas-
telo, fundada ha 40 anos por Bernardo Peixoto da
Mota e esposa, e atualmente gerida pelos 4 filhos.
Na foto, Ricardo Rocha, Coordenador Norte da Di-
vendi, Augusto Peixoto e Nuno Peixoto.
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Os melhores provedores

Exclusivas condicoes de
compras e servigos

Produtos proprios

Apoio de uma grande marca

Junta-se a Divendi se quiser
ser mais competitivo, quase
150 empresas ja fizeram.
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ARMAZENS

A CECOFERSA realizou em Lishoa a
sua Convencao anual

Esta edicao contou com a presenca de 135 participantes das empresas associadas de
Espanha e Portugal, do pessoal da CECOFERSA e dos acionistas. Entre eles, Alejandro
e Ignacio Ehlis e representantes da E/D/E.

a oportunidade de apresentar os resulta-
dos obtidos no ultimo ano e refletir sobre
o plano futuro da empresa.

A Assembleia comecou o primeiro dia com
a intervencao do diretor-geral da CECOFER-
SA, Javier Herrera, que teve a oportunidade
de expressar aos associados e acionistas a sua
visao sobre a situacdo do mercado, as tendén-
cias e os desafios que “enfrentamos e os ob-
jetivos que estabelecemos para noés préprios
para o futuro.” Durante o encontro, todos os
departamentos da CECOFERSA expuseram a
contribuic&o realizada para a organizacéo e os
novos meios colocados a disposicéo dos asso-
ciados com o objetivo principal de crescerem
juntos.

Em sintese, e fazendo eco das palavras
do diretor-geral, “devemos ter presente que a
nossa Convencao anual € um bem imaterial e
que, como organizacéo setorial, continuaremos
a promové-la, porque, acima de tudo, é a de-
monstracdo e o testemunho do poder do traba-
Iho em equipa, da dedicac&o e da colaboracéo
entre pessoas e empresas.”

D urante a Convencéo, a CECOFERSA teve

JornalArmazéns

A Convencgao, apds esclarecer e propor algu-
mas das questdes que os associados coloca-
ram aos representantes da Ehlis e da E/D/E,
encerrou com um evento emocionante onde
Alejandro Ehlis felicitou e reconheceu publica-
mente Loli Garcia pelos seus 30 anos na CE-
COFERSA.

A Alejandro Ehlis dirigiu algumas palavras emocionantes a Loli Garcia pelos seus 30
anos na CECOFERSA. Na extremidade direita da imagem, Javier Herrera, diretor-
geral da empresa.



A BdB dinamiza a sua propria
expansao em Portugal

Grupo BdB incorporou recentemente dois
Onovos armazéns associados. Trata-se da

Ferragens Vieira, localizada no Parque
Empresarial de Machico, na llha da Madeira, e
Azulejos de Espanha, na cidade de Beja, mui-
to perto da fronteira espanhola. Com estas inclu-
sbes, o Grupo passa a contar com cinco pontos
de venda em territorio portugués.

No inicio de 2023, a Central BdB comecou
as suas acdes de prospecdo e a equipa diretiva
trabalhou numa estratégia para implementar a
sua entrada no pais. Entraram em conversacodes
com diversos fornecedores e os suportes de co-
municacdo necessarios para facilitar o dia a dia
com os associados foram adaptados a lingua por-
tuguesa. Ja em 2024, a BdB incorporou um Di-
retor Comercial portugués, Leonardo Ramos,
com o objetivo de prestar um atendimento mais
proximo ao Associado e de fornecer as ferramen-
tas do Grupo aos armazéns que a BdB pretende
incorporar.

A A esquerda da imagem, Leonardo Ramos, o novo Diretor Comercial da BdB em
Portugal, juntamente com Tiago Vieira, Diretor-Geral da BdB Ferragens Vieira, e
o seu Diretor de Compras, Ivo Rodrigues.

SEU ALIADO
COMPETITIVIDA

GANHA NAS SUAS COMPRAS

Com bheneficio direto na sua conta de resultados.

GANHA CLIENTES E VENDAS

Com ferramentas a sua disposicdo para vender mais

GANHA APOIO NA GESTAO

Com prestacdes de uma grande empresa

B [d| B B
APOSTA SEGURA

JUNTA-SE AO GRUPO BDB, CENTRAL DE COMPRAS E SERVICOS

T. 96 160 98 12 - www.grupobdb.com



Patricia
Varzea

Gerente de Serros
Materiais de Construcao

Breve apresentacao pessoal

Chamo-me Patricia, nasci em Lagos e ha cerca de
6 anos voltei para esta cidade para aceitar um desafio
profissional e familiar, apés um periodo de formacéo e
trabalho em Lisboa. Entretanto mantive-me ca, fui mae
e continuo a manter a minha vida maioritariamente nes-
te local com o qual tanto me identifico, perto da familia e
amigos. Gosto muito de musica, danca e de viajar.

Breve apresentacao profissional

Sou psicodloga clinica e coach laboral de formacao,
areas que também fazem parte do meu foco de atuacao.
Em 2017, aceitei o desafio de gerir uma empresa de ma-
teriais de construcdo que necessitava de renascer e de
se organizar. Comecei a trabalhar na Serros — Materiais
de Construgao, onde sou atualmente socia-gerente.

Apresente a Serros...

Serros — Materiais de Construcdo € uma empresa
com larga histéria na cidade de Lagos, residente no lo-
cal onde esta ha mais de 30 anos. E e sempre foi uma
empresa familiar apesar de algumas mudancgas, consi-
derando a mais relevante a de 2017 quando a empre-
sa foi adquirida pela Sulpools Lda. Empresa focada no
comércio de equipamentos e manutengcdo de piscinas
e produtos Wellness, fundada pelo meu pai. Nesse mo-
mento fui aqui inserida com o objetivo de inovar, recriar
a imagem e aumentar a oferta de produtos o que foi
acontecendo, apesar de a um ritmo mais lento do que o
esperado, ao longo destes ultimos anos com o esforco
de uma equipa unida e alinhada com os objetivos da
nova geréncia. Hoje somos uma empresa jovem, atual
e dindmica, que aceita a mudanga como constante ne-
cessaria ao seu bom e saudavel desenvolvimento.

Como analisa os atuais momentos o setor da dis-
tribuicao de materiais de construcao?

Desafiantes, com muita instabilidade de precos, au-
mento de competitividade e concorréncia gerais o que
fragiliza por vezes as relagdes comerciais estaveis. Do

nosso lado, acredito que iremos continuar a valorizar e
reforcar as nossas parcerias e servicos de forma leal e
transparente.

Quais sao os seus principais desafios?

Corresponder as expetativas dos nossos clientes
num ambiente cada vez mais competitivo € com uma
oferta tao alargada.

Preocupada pela chegada da OBRAMAT a Portu-
gal?

Desde que vim para a Serros que todos os anos tém
surgido novos negécios neste, local portanto espero
que isso ja nos tenha trazido alguma preparacao para
essa possibilidade.

Na sua opinido que vantagens oferece um armazém
tradicional frente a uma grande superficie de distribui-
cao? Proximidade com o cliente, personalizacdo dos
servicos e prontidao na entrega.

Quais sao as principais vantagens obtidas da sua
entrada na Divendi?

Alargamento da oferta de produtos com condi¢bes
mais competitivas possibilitando-se um melhor posicio-
namento no mercado.

Acha que, em geral, fornecedores portugueses
conhecem bem o funcionamento dos Grupos de
Compras?

Penso que ndo e que ha muito receio pelo desconhe-
cimento.Na sua 6tica quais sdo as espectativas para o
mercado da reabilitacdo e da obra nova nestes momen-
tos? Vejo um crescimento nas duas.

Otimista de cara ao futuro?

Otimista mas atenta, sdo tempos instaveis nao sabe-
mos o nosso futuro mas espero conseguir antecipar-me
na inovacdo ou em decisdes relevantes que possam
preservar a empresa e as pessoas que dela fazem parte.
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A magia esta nos pequenos detalhes e na
combinacdo  engenhosa  para  criar  cenarios
surpreendentes nunca antes Vvistos. E 0 caso do novo
Novorodapé Eclipse® SP, um rodapé reversivel
altamente versatil e feito em aluminio.

Além de rodapé, pode ser usado como remate numa
parede, na parte superior ou intermédia, antes ou
depois de obra.

A sua geometria com linhas retas e superficie lisa
protege o revestimento e cria, como por magia, um
ambiente hipnotico e de beleza quase magica.

Opcionalmente, pode se integrar luz LED ou pavimento
no seu interior, tudo numa Unica peca, obtendo
assim um acabamento totalmente integrado.
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ARMAZENS

Casa Peixoto conclui projeto de instalacao
fotovoltaica nas lojas a Norte do Pais

Casa Peixoto, empresa
nacional de comércio de
ateriais de construcao,

casas de banho, pavimentos e
revestimentos, decoracao, bri-
colagem e jardim, concluiu o
projeto de instalacdo de unida-
des de producédo para autocon-
sumo nas lojas de Braga, Porto
e Viana do Castelo, que reforca
a lideranga inovadora e renova-
vel da empresa na regido Norte.

O projeto que representa um
investimento de 260.000,00 €
de euros, vai reduzir significa-
tivamente as emissdes de car-
bono na regigo.

O projeto de Energia Re-
novavel vai permitir uma pou-
panca média anual de 58% de
consumo energético em KW e com uma redu-
cao de emissoes de CO? em 215.730 Kg, equi-
valente a 5 531 arvores plantadas. Anualmen-
te, 42% da energia consumida é proveniente de
painéis solares fotovoltaicos nas lojas de Braga,
Porto e Viana do Castelo.

O investimento comegou em 2021, na loja de
Braga, foi posteriormente expandido a loja do
Porto, um ano depois. A instalagdo fotovoltai-
ca da loja de Viana do Castelo, concluida agora
em maio de 2024, vai completar a instalacéo ja
existente, melhorando os recursos renovaveis da
Casa Peixoto e contribui para alcancar as suas
metas de descarbonizacao. Com este projeto,
a Casa Peixoto visa ndo so produzir energia ver-
de para consumo préprio, mas também partilhar
o excedente com a comunidade local.

O projeto “Casa Peixoto é energia Verde”
ndo se foca apenas na instalagdo de unidades
de autoconsumo, a Casa Peixoto assumiu o
compromisso de promogao de praticas susten-
taveis e na preservacao do nosso planeta. Neste
compromisso, investiu na iluminacéao eficiente e
inteligente das lojas e na Gestao Técnica Centra-
lizada dos edificios, monitorizando e melhorando
sempre que possivel os resultados técnicos dos
mesmos.

Luciano Peixoto, Administrador da Casa
Peixoto, refere: “A iniciativa vai permitir a produ-
¢do de energia limpa em grandes quantidades
ndo s para consumo interno como para as co-
munidades locais, com um impacto significativo

no ambiente. A Casa Peixoto tem como foco a
sustentabilidade na sua estratégia de cresci-
mento e tem tragado um caminho rumo a neu-
tralidade carbdnica, com a producéao de energias
renovaveis que contribuem para reforcar a sua
politica de eficiéncia energética, com o objetivo
de reduzir os custos de energia e obter um me-
Ihor aproveitamento dos recursos naturais para
0 bem de todos”.

A Casa Peixoto emprega mais de 270
colaboradores distribuidos por oito lojas em
territorio nacional (Angra do Heroismo, Aveiro,
Braga, Guimaraes, Lisboa (Alhandra), Porto e Viana
do Castelo) e uma loja além-fronteiras, em Paris.

Entre os principais objetivos desta instala-
¢ao, destacam-se a redugdo de consumos re-
lacionados com a iluminagéo dos edificios, com
a vantagem de uma gestéo técnica centralizada,
que contribui para reduzir significativamente o
impacto ambiental.
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Maxima Personalizacao

Design exclusivo e maxima flexibilidade: Schituter-KERDI-BOARD-W ¢ a forma mais simples de criar o proprio lavatoério perso-
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Picoven, 19 anos de experiéncia no setor
da industria, auto, construcao e bricolage

A Picoven abriu as portas no dia 19 de marco de 2004, em Sao Jodo da Madeira. Durante
0 ano de 2009, numa perspetiva de expansao e no sentido de melhorar as condigoes de
exposicao e armazenamento de stocks, mudou-se para um novo espaco, na Rua Oliveira

Junior.

4500 m? e uma exposicado de produtos de

diversas areas: industria, ferramentas auto,
construgdo, cerdmicas e sanitérios, tintas, segu-
ranca e protecdo, climatizacdo e aquecimento,
eletricidade e domética, bricolage, agricultura e
jardim, rega e mais. O cliente encontra neste es-
paco mais de 80 000 artigos a sua disposicao
e mais de 150 marcas prestigiadas nacionais e
internacionais, garantindo a fiabilidade dos pro-
dutos comercializados. E para acompanhar e refor-
car a oferta de produtos, uma grande variedade de
servicos e uma equipa de mais de 40 colaborado-
res em diversas areas.

A fim de melhorar a satisfacdo e alcangcar um
crescimento sustentado, implementaram o ISO
9001 no seu modelo de gestdo. Numa ética de ino-
vagdo, a Picoven renovou recentemente a imagem
do seu site, na qual lanca o espaco My Picoven,
dirigido aos clientes profissionais. Aqui, podem
fazer os seus pedidos, consultar encomendas, ou
o histérico de artigos comprados e a posicédo da
conta corrente.

I I oje, a Picoven conta com uma érea total de

JormalArmazéns

Um espaco comercial que da respostas
imediatas face as constantes mudancas
dos mercados e permanentes
necessidades dos clientes.

Estas ferramentas tecnoldgicas e os canais de co-
municacado melhoram a capacidade de resposta de
servico e o atendimento online em tempo real, e
tornam tudo mais facil e acessivel.

Em suma, oferecem um espaco multifacetado
com opgdes, a precos realmente competitivos. Ja
sao mais de 19 anos de experiéncia e conheci-
mento, variedade de produtos, qualidade de mer-
cadoria, orcamentos personalizados, servico de
apoio ao cliente, servico de pds-venda, demons-
tracoes e formacdes. A Picoven oferece um espa-
¢o multifacetado com opgdes, a precos realmente
competitivos, tendo como lema: Picoven, a esco-
Iha certal
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Placa composta para isola

Vhek FENVAR

MAIS CONFORTO TERMICO NA REABILITACAO DE A TEMPERATURA IDEAL
EDIFICIOS OU EM NOVOS PROJETOS NO VERAO E NO INVERNO
FIBRANgyps AXps é uma placa que combina a alta performance do v
poliestireno extrudido FIBRANxps de diferentes espessuras com uma e
placa de gesso laminado, cujo resultado se traduz em altas prestacdes
térmicas.
Sustentavel Eficiente Resistente a
Energeticamente Humidade

O FIBRANgyps AXps ¢ ideal para melhorar a eficiéncia térmica de

paredes existentes ou para isolar paredes novas pelo interior. @ @ e
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Em divisdrias com estrutura autoportante. Reduz o consumo de energia e os custos de
Revestimentos de paredes existentes (fachadas pelo aquecimento/refrigeracao
interior e/ou interiores). Altamente resistente a humidade, prevenindo o
Coberturas pelo interior. aparecimento de mofo e bolor
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Manuel Martino
Chefe da Linha de Isolamento do Grupo Puma

Engenheiro Civil e Engenheiro Técnico de Estradas, Canais e Portos e, ha alguns anos, chefe da Linha de Isola-
mentos do Grupo Puma.

Formou-se profissionalmente no Peru, pais de origem, tendo ai feito quase toda a carreira profissional, o que
reconhece ter-lhe proporcionado uma grande oportunidade de desenvolvimento nos aspetos pessoal, familiar e
profissional. Mais de 20 anos dedicados, quase exclusivamente, a esse “mundo” do isolamento térmico.

JomalArmazéns




Sempre que ouco as palavras
isolamento e sustentabilidade juntas,
no minimo sou cauteloso, pois,
infelizmente, sao termos que nao
necessariamente coincidem”

Como é que nos podera apresentar o Grupo
Puma?

O Grupo Puma é um grupo de empresas especiali-
zadas no setor dos materiais da construcéo, € os seus
mais de 40 anos de experiéncia e dedicagao no setor
permitem-nos oferecer uma ampla gama de produtos
de qualidade excecional e reconhecida, resultado de um
estudo cuidadoso dos seus componentes e qualidades
em laboratérios préprios em cada fabrica. Gragas a isto,
langcamos no mercado produtos cuja relacdo qualidade-
-preco € excelente.

A nossa empresa ja possui 37 centros de producao e
distribuicdo em 4 continentes, equipados com a tecno-
logia mais avancgada para fornecer a melhor cobertura e
servico a nossa gama de produtos, com uma capacida-
de de producao de mais de um milhdo de toneladas/ano.

A nossa experiéncia, qualidade de servigco e visédo do
futuro incentivam-nos a avancar dia apés dia para al-
cangarmos novos objetivos na nossa meta de conseguir
produtos de qualidade imbativel. Conceitos que quise-
mos refletir na nossa imagem.

O que é que queremos dizer quando falamos so-
bre sistemas de isolamento térmico e sustentabili-
dade?

Sempre que ougo as palavras isolamento e sustenta-
bilidade juntas, pelo menos fico cauteloso, pois infeliz-
mente sdo termos que ndo necessariamente coincidem
€, no entanto, muitas vezes ouve-se dizer que basta
isolar termicamente para ja se ser sustentavel... e ndo é
esse 0 caso.

Entao...

Quando se isola termicamente uma casa e o trabalho
fica bem feito, o que se consegue primeiro € uma tem-
peratura confortavel em casa associada a uma redugéo
no consumo da energia, tanto no aquecimento como no
arrefecimento e, por conseguinte, um impacto positivo
devido a energia que se deixa de consumir, visto que,
dependendo da origem da mesma, pode poluir em me-

nor ou maior grau sendo nefasto para o ambiente. Mas
nem mesmo considerando esta Ultima parte o isolamen-
to térmico pode ser considerado sustentavel.

E quando é que pode ser considerado sustenta-
vel?

Para que o isolamento térmico seja sustentavel, é
preciso ir muito mais longe do que isso. Os materiais
que compdem o sistema devem causar o menor impac-
to ambiental possivel durante a extracdo das matérias-
-primas, a producao, o transporte e a comercializacéo,
e é necessario que durante a sua aplicacdo se minimize
a poluicdo do solo e do ar e, principalmente, que nao
cause danos as pessoas que o aplicam. Além disso, &
necessario que, ao longo da sua vida Util, ndo polua o
solo ou o0 ar com as substancias que vai perdendo com
a degradacgao natural dos materiais e é necessario que,
quando o edificio atinge o seu estagio final de servico, o
produto resultante da sua demolicdo ou desmontagem
possa ser integrado noutros usos na nossa industria ou
em qualquer outra na maior quantidade possivel.

O que é que isto significa para o Grupo Puma e
como é que o integra nos seus processos?

Primeiro, vou dizer-lhe o que é que isso nao significa
para o Grupo Puma: ndo € uma utopia.

O que isso significa € um desafio. Estamos cientes
de que tornar os nossos sistemas de isolamento térmico
0 mais sustentaveis possivel € uma tarefa complexa que
envolve um enorme investimento de recursos com resul-
tados de longo prazo. Além disso, ha outra variavel que
entra na equacdo que eu ndo mencionei até agora, que
€ o fator econémico: ndo podemos dar-nos ao luxo de
ser sustentaveis a qualquer custo, temos de encontrar o
ponto de equilibrio que nos permita tornar os produtos
sustentaveis economicamente acessiveis e que a sua
manutencao ndo implique um custo excessivo e que se-
jam duraveis, tdo duraveis quanto o que esperamos que
nossa casa dure.



Recordemos que um dos desafios € que o produto
sustentavel seja economicamente acessivel e, portanto, nem
todas as indistrias podem ser 100 % sustentaveis”

Para fazer uma comparacéo: é como um equaliza-
dor de som profissional com muitos tabuladores: se se
movimentar um, o outro é afetado, sendo necessario um
técnico de som para ajustar e obter essa mistura equi-
librada.

O que é que isso significa?

Isso significa que o isolamento térmico com materiais
de reciclagem ndo pode ser usado e dura apenas 20
anos. Por outras palavras, ndo posso usar acabamentos
com maior teor de cal, que o torna absorvente quanto a
agua, quando a agua prejudica o isolamento térmico. E
também nao posso pedir aos proprietarios destas casas
que pintem ou reconstruam partes do sistema que se
degradam de tempos a tempos.

Para o Grupo Puma Espafia € um grande desafio
desenvolver materiais e sistemas sustentaveis que nos
permitiram posicionar-nos como lideres no mercado das
argamassas e que a sociedade merece que cumpramos.

Que medidas tomou nestes campos?

A primeira medida neste campo deve ser sempre
o inventario, e o Grupo Puma em 2018 foi a primeira
empresa do setor a obter Declaragdes Ambientais de
Produto ao nivel nacional para todos os seus fabricos
e, neste caso especifico, para sistemas de isolamento
térmico, obtendo este documento de todos os materiais
que compdem esses sistemas. Este inventario permite-
-nos fazer uma primeira abordagem das medidas que se
devem tomar para iniciar este processo de avancar em
direcéo a sustentabilidade, tais como:

¢ A principal medida tomada foi a instalagdo de painéis
fotovoltaicos em todos os nossos centros de producao.
¢ Qutra medida relacionada foi a contratacéo da eletrici-
dade que ndo geramos com um Certificado de Energia
Verde, para garantir que reduzimos as nossas emissoes
a zero em termos de consumo de eletricidade.

e Estamos a passar para empilhadores elétricos.

¢ Todas as paletes usadas sdo fornecidas por opera-
dores com certificados de abate de arvores controlado.
Além disso, reduzimos em 8 % o plastico usado nas
nossas embalagens de paletes.

e Todos o0s nossos sacos sdo 100 % reciclaveis, visto
serem quase totalmente compostos de papel e estamos

a trabalhar para adotar papel reciclado no seu fabrico.

e Na fase de fornecimento da matéria-prima, estamos
a esforcar-nos por fazer pedidos em big bags e, assim,
reduzir os desperdicios derivados desta atividade. Tam-
bém estamos a implementar formatos de big bag na
nossa fase de distribuicdo.

e Estamos a desenvolver uma linha de produtos com
uma formulacao melhorada, no qual incluimos mais con-
teudo de material natural e reciclado: a Linha Zero.

Ao fim de 5 anos, e apds a implementagdo das me-
didas acima mencionadas, entre outras, estamos agora
imersos na renovagao das Declaracbes Ambientais de
Produto e vamos poder ver o impacto que as nossas de-
cisbes causaram, estuda-las e fazer uma nova aborda-
gem... equalizar.

Acha que o futuro vai ser sustentavel ou nao?

O futuro deve ser sustentavel, mas dependendo do
tipo de industria, devem ser alcancados niveis ideais de
sustentabilidade. Lembremos que um dos desafios é que
o produto sustentavel seja economicamente acessivel e,
portanto, nem todas as industrias poderdo ser 100 %
sustentaveis. O exemplo mais simples no nosso setor é
o cimento: é o material aglutinante de muitos dos nossos
produtos e € um dos mais penalizados nas avaliagdes
de impacto ambiental devido ao seu processo de fabri-
co. Portanto, temos duas opgdes entre méos: reduzir o
teor de cimento ou substitui-lo por outro aglutinante que
nao provoque esse impacto ambiental, mas ao reduzir
o teor de cimento, perdemos propriedades de resistén-
cia e durabilidade e substitui-lo total ou parcialmente por
outros produtos, como a cal, implicaria um maior custo
de manutencao e durabilidade reduzida. Nesse caso, o
futuro esta em encontrar essa equalizagéo para que as
argamassas a base de cimento causem menos impacto
ambiental, ou que encontremos um novo material que
desempenhe as mesmas fungdes, que ndo perca pro-
priedades e seja economico.

Veremos mudancas nos produtos usados e respe-
tivas aplicacoes num futuro ndo muito distante?

Ha uma frase de um meme que ficou na moda duran-
te bastante tempo: “o futuro é hoje...”

Considero que é esse o caso; o nivel de tecnolo-
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Grupo Puma conta com Solucdes Sustentaveis para Isolamento Térmico Exterior (SATE):
Traditerm Mineral e Traditerm Nature.

gia que vivemos atualmente permite que a ciéncia e a
tecnologia dos materiais evoluam de forma acelerada.
Estamos a trabalhar no setor da construgdo com mate-
riais que nem imaginavamos ha alguns anos e, nalguns
casos, materiais que, de um ponto de vista convencio-
nal, ocultam tecnologias como argamassas que emitem
menos pds durante a sua aplicacdo em beneficio dos
operarios da construcao, que irdo respirar menos ar po-
luido, argamassas que, mantendo as suas propriedades
fisicas, permitem maior desempenho usando menos
quilos do que as suas versdes equivalentes anteriores e,
portanto, menor consumo de materiais potencialmente
poluentes ou acabamentos com propriedades fotocata-
liticas que, gracas a luz solar, reduzem as emissoes de
gases poluentes.

Ainda falta muito para o setor da construcao ser
sustentavel?

E um caminho no qual o setor ingressou recentemen-
te, relativamente falando, e € um caminho que nunca se
deixa de trilhar; sempre irdo aparecer novos desafios,
novos estudos, novas tecnologias e novos materiais.
Portanto, € nossa obrigacao, como fabricantes, aprovei-
tar e implementar este desenvolvimento tecnolégico e
de processos nos nossos materiais e sistemas.

Ao longo da entrevista, falei sobre ndés, mas ha outra
variavel com a qual o Grupo Puma esta comprometido:
sinergia com outras empresas do setor e com as quais
estamos a realizar um trabalho estratégico e em conjun-
to. Em companhia, o caminho fica mais curto e permite-
-nos ter um campo de visdo mais amplo de para onde
nos devemos dirigir.

Alguma reflexao final?

Dentro de alguns meses, vamos inaugurar uma nova
fabrica e armazéns em Sevilha, cidade espanhola, onde
o Grupo prestou especial atencdo aos aspetos susten-
taveis do fabrico e do uso das instalacbes. Sera um dos
maiores centros de producao do pais no fabrico de arga-
massas e rebocos. Mas, acima de toda esta tecnologia,
sustentabilidade e responsabilidade social, ha um aspe-
to que caracteriza o Grupo Puma: a qualidade humana.
Continuamos a ser uma empresa familiar, apesar de ter-
mos dado o salto para a internacionalizac&o, e continua-
mos a acreditar que o melhor valor agregado do nosso
produto é o servigo e o contacto com outros agentes do
setor da construcao.
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CORTAG, cortadores de qualidade

=

esde a sua fundacdo em 1995, em
DMogi Mirim, municipio localizado na

zona leste do estado de Sao Paulo,
no Brasil, a Cortag revolucionou o setor das
ferramentas para porcelana e construcéo.
Em menos de uma década, consolidou-
se no Brasil como a empresa lider em
cortadores de ceramica, respondendo a
necessidade de um mercado em cresci-
mento, num pais que € o segundo maior
fabricante de ladrilho ceramico do mundo.
A sua expansao nao se limitou ao Brasil; a
Cortag levou as suas solugdes inovadoras
para numerosos paises da América Latina
e para os Estados Unidos, a Europa, o Mé-
dio Oriente e a China.

A Cortag Europe tem sede na cidade
de Granollers, em Barcelona, de onde
fornece os seus produtos a paises como
Espanha, Franca, Portugal e Bélgica. A es-
trutura comercial da Cortag inclui agentes
nos trés primeiros paises acima mencio-
nados, apoiados por equipas comerciais
que garantem um servico excecional em
todo o continente.

» Para a Cortag é muito
importante a presenca em
feiras e convengdes na
Europa para apresentar a
sua gama de produtos.

Revolucionar o0 mercado europeu

Com presenca internacional de peso na América, nos Estados Uni-
dos, na Asia e no Médio Oriente, as ferramentas Cortag tém sido
reconhecidas pela durabilidade e por uma qualidade superior.
Atualmente, a empresa da 6 anos de garantia para cortadores ma-
nuais profissionais, tendo assim duplicado a exigéncia legal europeia
e reafirmado o seu compromisso com a exceléncia.

Segundo declaracdes do CEO da Cortag, “queremos que os pro-
fissionais estejam cientes de que, ao escolherem as nossas ferra-
mentas, estao a optar por um parceiro de longo prazo que garan-
te a maxima exceléncia no desempenho e no servico pés-venda”.




com 30 anos de experiéncia

Empresa lider no mercado

latino-americano no setor CORTAG

daS ferramentas para REVOLUTION TOOLS I
porcelanas e construcdo  Cada dia mais verde

Nos ultimos anos, devido a preocupacao social com o impacto da industria no am-
biente, e como consequéncia das crescentes alteracdes climaticas, a Cortag tem
feito todos os anos diversas alteragdes a sua atividade econémica para reduzir
este impacto:

* Floresta natural: Integrada na fabrica para regular a temperatura ambiente.

* Projeto Podio Verde: Plantacdo de mais de duas mil arvores nos ultimos cinco
anos.

¢ Infraestruturas sustentaveis: Investimento de 500 000 US em sistemas de agua
renovavel.

* Reducéao do consumo de agua: Reducéo do consumo diario de agua de 10 000
litros para 700 litros, pelo que se consegue uma poupanca mensal de 280 000
litros.

¢ Patrocinio ambiental: Apoio a atletas e a projetos ambientais.
* Certificagdo internacional: Reconhecimento pela sua gestdo ambiental.
* Formacgao e desenvolvimento: Mais de mil horas de formacé&o para jovens.

* Material reciclado: Utilizagdo de material reciclado no fabrico de espagadores,
cunhas, lixas e discos Eco (atualmente disponiveis na sede do Brasil).

Garantia excecional e compromisso com a qualidade

0 departamento de

A Cortag caracteriza-se por garantir um controlo rigoroso da qualidade

dos seus produtos. Os seus cortadores foram concebidos para ultra- I&D da Cortag

passar cada uma das expectativas dos profissionais mais exigentes. aDOSta na procura
Num movimento ousado que reflete a confianga na durabilidade e .

qualidade dos seus produtos, a Cortag est4 a preparar as ferramentas de novos conceitos

de gestado para duplicar a garantia legal na Europa dos seus cortadores ini

profissionais, passando de 3 anos para 6 anos. € novos materlals no
A Cortag esta preparada para redefinir o padrido de exceléncia em contexto atual

ferramentas de corte de ceramica na Europa, e convida todos os pro-
fissionais a sentir a diferenca e a juntarem-se a uma base crescente de
clientes satisfeitos.
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Molins
CONSTRUCTION
SOLUTIONS

Uma resposta

para cada desafio na construgao.

Oferecemos solugcoes de construgao abrangentes,

incluindo sistemas de instalacéo de ladrilhos ceramicos,
revestimento de fachadas e ETICS, argamassas e resinas

especiais para diferentes aplicagdes: protecado, reparacéo,
ancoragem e reforco, impermeabilizacao, isolamento, d
ladrilhos e pavimentacgéo.

e . N
E www.molins.es/

x+ construction-solutions/pt
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Divisérias Revestimentos Tetos falsos Coberturas

Isolamento eficiente,
seguro e acessivel

A 1a mineral Volcalis € um isolamento sustentavel e de elevada
qualidade que devido as suas propriedades contribui para o
conforto e eficiéncia térmica e acustica nos edificios.

E um produto ecolégico, resistente ao fogo, de facil aplicagéo, livre de
substéancias nocivas e que assegura um ambiente interior saudavel.
Ter conforto agora é mais facil.

EMPRESA CERTIFICADA

eiC volcalis.pt

150 900 i .

Zona Industrial de Bustos - Aveiro - Portugal

CENTROBY #5020 || T (+351) 234 751 533 - geral@volcalis.pt

Fachadas

EMISSIONS DANS L'AIR INTERIEUR'

Volcalis tem classificacdao A+ na

qualidade do ar interior, a melhor
classificacao de qualidade de ar
interior, significando emissoes
muito baixas ou nulas de

substancias no ar interior.

slcalis
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