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A TOMECANIC HISPANIA FAZ 30 ANOS

A TOMECANIC HISPANIA ocupa um lugar de destaque ao
servico dos profissionais da construcdo. Especialista europeia
em maquinas e ferramentas, desenvolve uma ampla gama
de produtos com a marca CONSTOOLS® adaptados as
necessidades especificas de cada utilizador. (pag. 22).

A MacoVictor INAUGURA UM NOVO PONTO

DE VENDAS EM OLIVEIRA DE AZEMEIS (GRS S

CEO da startup OGUN
Construction Technologies

“Dispomos de uma
plataforma online de
~ g g gestao de obra que
A empresa de materiais de construcao, ceramica e sanitarios ja abriu as portas inclui fornecedores e

no passado més de julho. Fila posterior, o sequndo a esquerda é Marco Teixeira distribuidores”
e o terceiro Vitor Teixeira, com a equipa profissional da MacoVictor. (pag. 10). (pag. 16).
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Firestone

Firestone Building Products
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COM AS ULTIMAS
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PREGO

595€
498

em 12 meses TAEG 0%

*Mediante cartdo Bigmat. Contrato de crédito pessoal, PVPR de 12 prestagdes de 49,58 €/mes. TAN de
0% e TAEG de 0%. Condigdes validas de 30/09/2019 até 02/03/2020. Informe-se no Santander Consumer. '

SALAMANDRA DE PELLETS ALPINA 6 KW BORDO
Poténcia 6,4 kW. Com acendimento automatico e controlo de combustao.
Para superficies maximas de 40 m? diafanos. Rendimento de 89% e baixo
consumo. 770x426x487. 5390227
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COMO E QUE 0 COMERCIO TRADICIONAL SE PODE SALVAR
DO IMPARAVEL CRESCIMENTO DO COMERCIO ELETRONICO?

RAMON CAPDEVILA

Diretor de Jornal dos Armazéns

realidade assusta e a preocupacao do co-

mércio retalhista esta a aumentar, ndo sé

do pequeno comércio, mas também das

grandes cadeias. A situagdo nos Estados
Unidos é alarmante mas, felizmente, quanto a situa-
¢do do comeércio retalhista na Europa em geral e em
Portugal em particular o processo esta a ser muito
menos alarmante. A pergunta é se aqui também aca-
bara por acontecer o mesmo, e mais concretamente
no setor da distribuicdo de materiais de construgao.
Eu penso que nao por duas razdes importantes: a
longa e muito enraizada tradicdo do nosso comércio
tradicional na sociedade, e a falta de tradicao das
grandes superficies.

Mas uma coisa é certa. E indiscutivel a existéncia de
um novo cenario de habitos de consumo e de mu-
dancas sociais e tecnoldgicas aos quais nao se deve
voltar as costas. Pensar que um modelo de comér-
cio, concebido ha décadas, se pode adaptar a este
novo ambiente sem qualquer ajustamento, € uma
atitude ingénua. E mais tendo em conta o horizonte
dos novos consumidores que se meterdao em cheio
dentro de uns 10 anos no ambiente do comércio (os
que agora tém mais ou menos 10 ou 12 aninhos).

A pergunta é como pode concorrer um pequeno ne-
gocio nesta situagdo. Insisto novamente em que os
consumidores portugueses continuam a preferir a
loja fisica e embora pense que esta ndo vai desa-

parecer, devera ser reinventada, tornando-se um lo-
cal onde acontecem coisas, um local onde o cliente
tenha uma experiéncia de compra diferente, e para
tal é necessario formacao e investir na adaptacao ao
cliente. Esta adaptacgéo sera o ponto de inflexdo que
pode determinar o futuro de muitos dos nossos es-
tabelecimentos.

Ha muitos gurus que nos falam sobre como sera o
comércio do futuro, sobre a omnicanalidade, sobre a
multicanalidade, que tudo se vai digitalizar, etc.
Tudo isto estd muito bem, mas penso que de uma
vez por todas temos de centrar o nosso discurso na
nossa realidade, e dependendo do seu produto e,
sobretudo da sua localizagdo geografica ou do seu
tipo de cliente, centrar os seus objetivos para captar
e fidelizar os clientes estabelecendo uma estratégia
de omnicanalidade para poder integrar perfeitamen-
te tanto a sua presenca online como offline.

Tratar-se-a, em Ultima andlise, de combinar a pro-
ximidade, a assessoria e a experiéncia de compra,
com as vantagens de poder aceder ao cliente, tam-
bém através da Internet, e sera definitivo que ele
possa relacionar-se consigo a partir do canal em que
se encontrar.

Nés ndo podemos ser nem temos de atuar como
uma grande superficie. Temos e devemos conhecer
e valorizar os nossos valores.

Enita: Publicaciones del Canal Construccion, SLU
Direciio: Ramon Capdevila - rcapdevila@jornaldosarmazens.com e Rebacio: Marta Carol ® Traoucio: Claudia Oitavén - ccaquii@gmail.com
AominisTrAGA0, Rebaciio E PusLicinane: Mallorca, 1, Planta 12 e 08014 BARCELONA Tel. + 34 93 127 31 24 e www.jornaldosarmazens.com
Desin E PacinagAo: Estudi Genis e Impressio: Rotimpres e Periobicinape: Trimestral, NUm. 9, Setembro 2019 e Depésito legal: GI 746-2017



ARMAZENS

A ASQO, Alberto Silva Oliveira Lda., € uma empresa
familiar de referéncia na sua zona de influéncia

ASO, Alberto Silva Oliveira Lda., € uma
empresa familiar dedicada ao comércio

de materiais cerdmicos e sanitarios. Aem-

presa foi criada ha mais de 37 anos numa gara-
gem em Fides. Em 1989 abrimos um showroom
com 400 m? e 3000 m? de armazém.

Com o crescimento da empresa, alargamos
a nossa localizacdo para Espinho com um

showroom com 150 m?, cuja loja foi totalmente
renovada recentemente.

Apostamos na evolucdo e melhoria continua
dos servicos e produtos que proporcionamos.
Contamos com uma equipa de colaboradores
formados para o aconselhar e esclarecer de
acordo com o que o cliente pretende.

<« Ponto de venda da ASO na
localidade de Fides.

<« Pormenores

das exposicoes
de materiais
ceramicos e
sanitarios.

“Comercializamos para
Portugal Continental,
ilhas, Europa, mercado
comunitario e
intercomunitario”

<« Ponto de venda da ASO
na localidade de Espinho.



A empresa Armazens do Calhabeé esteve

presente na Expofacic

Q rmazéns do Calhabé (AC) € uma marca da

Frias & Teles Goncalves, Lda., empresa

com mais de 50 anos no negécio de mate-
riais de construcdo. A experiéncia acumulada de
geracoes faz de nés o seu parceiro de negécio
certo para tudo o que é materiais de construcao.
O trabalho de proximidade com as principais mar-
cas do setor permite-nos dar o apoio técnico e o
conhecimento das mais diversas tecnologias de
construcéao.

Fornecer no mercado solugdes de construcéo
inovadoras, promovendo o conhecimento de no-
vas técnicas, com apoio especializado e servicos
logisticos que garantam a total satisfacdo dos
clientes.

ARMAZENS

<« Hélder Fonseca,
dos Armazéns do
Calhabé.

<« A Expofacic
realizou-se de
25de julho a
4 de agosto na
localidade de
Cantanhede.
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EQUIPAMENTOS PARA CONSTRUGCAO
MAIS DE 40 ANOS DE EXPERIENECIA

')\‘ Aury Tools

www.aurytools.com / info@aurytools.com



ARMAZENS

0 BigMat Jofeper posiciona-se para
a nova distribuicao

0 BigMat Jofeper ¢ um armazém distribuidor de materiais de construcao situado
na localidade de Fatima onde dispde de dois pontos de venda. O ponto de venda de
materiais de construcao e ferragens esta situado na Rua do Poco, e 0 showroom e
exposicdo de ceramica e acessorios para a casa de banho encontra-se no Edificio
Ouriense, na Estrada de Minde n.° 877 A.

por José Pereira e atualmente sédo os fi-
lhos José, Luis, Pedro e Silvia que repre-
sentam a segunda geracgéo a frente do negdcio.
Nos ultimos anos, a BigMat Jofeper em-
preendeu uma remodelacdo profunda das ins-
talagdes, fazendo mudancgas na zona de expo-
sicdo de livre servico, remodelando espacos e
introduzindo uma vasta gama de produtos para
que possa contar connosco do inicio ao fim
da sua obra. Argamassas, pavimentos, reves-
timentos e sanitarios sdo alguns dos produtos
que |he podemos oferecer. Pode visitar tam-
bém os nossos 2500 m? de showroom e acom-
panhar as novas tendéncias, comprovando o
profissionalismo nos nossos colaboradores.
Estas mudancas levaram a empresa a posi-
cionar-se como um armazém de referéncia na
sua zona de influéncia e a consolidar-se com
instalagcbes preparadas para o futuro da nova !
distribuicdo. Um dos factos que marcaram a A Ponto de venda de materiais de construgdo e ferragens esta situado na Rua do Pogo.
estratégia de futuro da BigMat Jofeper foi a

entrada no Grupo BigMat no ano de 2015, o .
que |he permitiu incluir paulatinamente novas Um dos factos que marcaram a eStrategla

familias de produto, tais como equipamento de de futuro da BigMat Jofeper foi a entrada

trabalho, tintas, eletricidade, fogbes e materiais no Grupo BigMat no ano de 2015
e acessorios para o jardim, além de conseguir
também umas melhores condi¢gbes com forne-
cedores locais importantes.

Este armazém foi fundado no ano de 1985

W Showroom e exposi¢ao de ceramica e acessorios para a casa de banho
encontra-se no Edificio Ouriense

B on2lArmazéns



A Casa Peixoto organiza uma jornada
sobre colocacao de grande formato

Oarmazém distribuidor de materiais de construcao Casa Peixoto organizou no passado

més de junho nas instalagdes de Viana do Castelo uma apresentacédo sobre as solucdes
para os grandes formatos ceramicos.
A jornada contou com a colaboracao de Argenta, Weber, Schliter Systems, Rubi e FILA.

A A esquerda Rui Lemos, Responsével por A Amandio Peixoto, Rui Lemos e Augusto Peixoto. A Rui Lemos e Jorge Pires.
Portugal da Fila, com David Peixoto.

A IMPERMEABILIZAGAO

AG u A . EFICAZ
ST0P| =

GAMA DE SOLUCOES

Impermeabilizantes para

AGUA

! “g&ﬁ J‘
=

 COBERTURAS
* PAREDES E FACHADAS
 REPARAGAO

PAREDES E FACHADAS REPARAGI\O
-
‘cays/

AGUA

STOP
R e o - =2
3885-466 Esmoriz ! r
Tel. 256 780 040 e

infopt@acmarca.com
www.mundoceys.com




A MacoVictor inaugura um novo ponto
de vendas em Oliveira de Azemeis

Tudo o que precisa para construir um verdadeiro lar de sonho pode ser encontrado
na MacoVictor. A empresa de materiais de construgéo, ceramica e sanitarios ja abriu
as portas no passado més de julho em Oliveira de Azeméis.

o0 mercado ha mais de 30 anos, a Ma-
N coVictor chegou a rua Conde Santiago

de Lobao para servir os oliveirenses com
qualidade. “Oliveira de Azeméis tinha caréncia
de uma casa deste género e a nossa aposta foi
vir para ca para dar ao concelho e aos olivei-
renses a oportunidade de ter uma grande casa
que faltava”, revela o proprietario da MacoVic-
tor, Vitor Teixeira.

Nesta empresa, o leque de servigos é varia-
do. Além de comercializar materiais de constru-
¢ao, ceramica e sanitarios, a MacoVictor é ca-
paz de projetar e reformar interiores e efetivar a
aplicagao dos materiais. Tudo para tornar a casa
do cliente num verdadeiro ‘lar de sonho, “O que
podem esperar de nés, para além da comercia-
lizacdo do produto, é também a aplicagdo do
mesmo”, resume o diretor comercial da empre-
sa, Marco Teixeira. Neste espaco, podem ainda
encontrar-se outros artigos tais como materiais
para a cozinha, aparelhos de ar condicionado,
painéis solares e artigos de decoragéo.

A MacoVictor iniciou atividade em 1997
em Santa Maria da Feira pelas maos de Vitor
Teixeira, mas o know-how neste ramo ja vem
de tras. Pode dizer-se, alias, que ja faz parte do
ADN da familia Teixeira. “Ha mais de 30 anos
fui vendedor do meu pai neste mesmo ramo.
O meu pai tinha uma drogaria, em 1997 criei
a MacoVictor e em 1999 fiquei com as instala-
¢des do meu pai”, conta o proprietario. Desde
entdo, o percurso tem sido feito em crescendo
e de forma sustentada. De tal modo que a Ma-
coVictor esta presente em mercados interna-
cionais como Franca e Suica. “E uma empresa
ja com raizes bem firmes, atravessamos uma
crise muito grande, mas estamos ca e com for-
¢a vamos conseguir’, destaca a mulher do
proprietario, Maritza Correia.
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A Diversos ambientes da exposi¢ao nas instalacoes da MacoVictor
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No dia da inauguracao, foram muitos os que
quiseram conhecer as instalagées da MacoVic-
tor, projetadas pelo arquiteto Eugénio Cardoso.
Foi o caso de Celeste Luz, que acredita que
a loja sera uma “mais-valia” para o concelho.
“*Tém [artigos] para todos os gostos, coisas
realmente muito interessantes e excecio-
nais, com muita beleza e modernas”, conside-
rou.

A opinido geral sobre a nova loja é motivo de
orgulho para o proprietario, que antevé grandes
voos para a MacoVictor em Terras de La Salet-
te: “Estamos a ter um feedback extremamente
positivo. Penso que Oliveira de Azeméis vira a
MacoVictor para comprar tudo o que necessita
para a sua casa”.

No dia da inauguracao, foram
muitos 0s que quiseram conhecer
as instalagoes da MacoVictor,
projetadas pelo arquiteto

Eugénio Cardoso

A NOGUEIRA, 60 anos de experiéncia ao servi¢o da construcao

Nogueira Materiais de Construgéo esta sediada em Guimaraes, onde foi fundada na década de 50 por José
Ade Oliveira Nogueira. Inicialmente, tratava-se de uma organizagao familiar que se dedicava a comercializagcao

de materiais de construgdo e produ-
tos agricolas. Atualmente, comercializa ma-
teriais de construcdo em que se enquadram,
entre outros, equipamentos sanitarios, fer-
ragens, ferramentas, produtos quimicos e
tintas, ceramicas e todo o tipo de material
para bricolage. Trata-se de uma empresa
conhecedora do meio e do mercado da
construcdo civil e fortemente competitiva no
mercado onde opera.

Com 60 anos de experiéncia, além dos
produtos comercializados, a Nogueira fo-
ca-se em encontrar as solugdes adequadas
as necessidades de cada cliente através de
servicos de aconselhamento personalizado,
orcamentos gratuitos, afinacdo de tintas,
entregas ao domicilio e servigo pds-venda.

A empresa conta com quatro lojas/ar-
mazéns de venda ao publico, especializa-
das em quatro areas distintas de materiais
de construgdo — materiais grossos, bricolage, ferragens e sanitarios. As lojas de Ferragens e Sanitarios situam-se
em pleno coragao da cidade de Guimaraes, na Rua Gil Vicente, enquanto as lojas de Bricolage e de Materiais Gros-
sos localizam-se em Azurém, junto a sede. Os funcionarios alocados a cada uma das lojas sdo formados para a
venda dos materiais da loja em questao, possuindo por isso conhecimentos que Ihes permite auxiliar na tomada de
decisao na hora da compra por parte do cliente.

T

A Equipa profissional da Nogueira Materiais de Construgao.

=
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Parabéns a Oliveira, Monteiro & Soares

pelo seu 37.° aniversario

Oliveira, Monteiro & Soares, S.A. é uma
A empresa de cariz fundamentalmente fa-
miliar dedicada ao comércio de materiais
de construcdo. Fundada em 1982, tem vindo
a cimentar a sua posicdo no mercado ao lon-
go dos anos mantendo sempre uma tendéncia
de crescimento continuo. Desde 1988 que tem
vindo a aumentar o seu capital social de uma
forma continua e gradual. Em 1982 o mesmo
situava-se nos 10 000,00 € sendo atualmente
de 2 000 000,00 €.

Em 1997 foi alterada a denominacgé&o social
de Lda. para S.A. assim como o objeto social
que passou para compra e venda de materiais
de construgao civil, compra e venda de proprie-
dades, construgao civil e obras publicas, com-
pra, venda e aluguer de equipamentos de cons-
trugéo civil, projetos e estudos arquiteténicos,
estudos de engenharia e estudos economicos
e transporte de mercadorias.

Em 2006 foi efetuada uma alteracéo da ima-
gem da empresa pretendendo com esta alte-
racao modernizar-se, procurando um maior
dinamismo e qualidade de servico sem nunca
cortar com os longos anos de experiéncia e o
caminho percorrido.

V¥ Diferentes zonas da exposi¢ao.

i ——

acoes e frota de veiculos na localidade de Baguim do Monte.
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A SUPERGRES prepara-se para o futuro

Fevereiro de 1981, na Amadora, com a denomina-

¢édo de BELMIRO MARQUES & FILHO, LDA., em-
presa familiar constituida pelos sécios Belmiro Marques,
Alice Marques e pelo filho Anténio Marques, e mais tar-
de, em 2000, foi redenominada de SUPERGRES, LDA. A
SUPERGRES, LDA. trabalha com reputadas marcas na-
cionais e estrangeiras. A empresa foi crescendo ano apoés
ano, aumentando as instalacdes para mais uma loja e um
armazém, e prevé dentro de um ano abrir um novo espaco
comercial, com cerca de 2500 m? de exposicao e 3300 m?
de armazém, na area de Lisboa.

Q empresa SUPERGRES, LDA. foi formada em 2 de  Alnstalagbes da SUPERGRES na cidade da Amadora.

V¥ Diversos ambientes da exposi¢éo nas instalagdes da SUPERGRES.

A Da esquerda para a direita: Alice Marques, Socia-Gerente, Antonio
Marques, Sécio-Gerente, Luis Roque e Miguel, empregados do armazém;
José Jesus, vendedor, e Gongalo Marques, vendedor.
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Ignasi Salvador

CEO da startup OGUN Construction Technologies

Engenheiro de Estradas, Canais e Portos pela Universidade Politécnica de Catalunya e Executive MBA pela IESE
Business School (Madrid), Ignasi Salvador trabalha ha 20 anos nos setores industrial e da construgao, tendo pas-
sado por construtoras e por empresas fornecedoras de bens de equipamento e de materiais. Apaixonado pelo em-
preendimento, pela inovacao e pela digitalizagao, atualmente é o CEO da startup OGUN Construction Technologies.

Como nasceu e quem é a OGUN Construction Te-
chnologies?

No ano de 2015 fui admitido na Celsa Group como
Diretor de Inovacdo. Obviamente uma das areas mais
relevantes do meu trabalho era a transformacao digital.
Em 2017 surgiu a ideia da OGUN: uma plataforma que
melhorasse a gestdo no mundo da construgédo através
da ligacéo dos diferentes atores envolvidos. De qualquer
forma, s6 no inicio de 2019 é que nos decidimos, junta-
mente com uns investidores privados, a lancar a empresa
e comecar a operar de forma totalmente independente.

Atualmente, temos a sede em Barcelona visto ser um
polo de atragcéo de talento muito importante no mundo
tecnoldgico; e estamos ativos a nivel comercial em Es-
panha e no Reino Unido. De qualquer forma, os planos
de expansao a médio prazo passam pela Europa e pe-
los Estados Unidos, onde é mais habitual encontrar ja
empresas do setor da construgcédo que proporcionam de
forma decidida ferramentas como a nossa.

Talvez todos estes planos possam parecer um pou-
co acelerados, mas de facto ndo o sdo dentro do setor
builtech, que é como se chama o setor de empresas
tecnolégicas no mundo da construcédo. Repare que nos
Ultimos 5 anos foram investidos mais de 1800 milhdes
de ddélares em empresas como a nossa; portanto, os
investidores veem claramente a oportunidade e estao
a lancar-se a ela. No nosso caso, ja conseguimos 2 mi-
Ihbes de euros, e temos prevista uma nova ronda de
financiamento antes do fim do ano.

E dispoem de uma plataforma online...

Efetivamente. Contamos com uma plataforma online
de gestao colaborativa de obra que também inclui forne-
cedores e distribuidores, e com uma APP muito simples
focada na partilha de informacgéo de entregas entre pes-
soal de escritério e obra. O objetivo &€ muito simples: que
toda a gente saiba qual é o estado da obra e qual € o es-
tado da cadeia de fornecimento de materiais implicados.
E quero pér o foco na simplicidade de uso e nas pessoas
porque frequentemente a digitalizacdo acaba em siste-

mas muito potentes, mas tdo complexos de usar no dia
a dia que acabam por n&o ser efetivos. As coisas tém de
ser tao intuitivas como usar o WhatsApp ou o Facebook.

Muita gente fala hoje em dia da transformacao di-
gital. Poderia esclarecer-nos em que é que consiste
exatamente?

A transformacéo digital € um processo bastante es-
truturado que comeca com a captacdo de dados em
formato digital, e termina com o desenvolvimento de
novos negdécios baseados em nova informacao criada
a partir desses dados previamente capturados. Além
disso, € em esséncia um processo de mudanga orga-
nizacional; deste modo, é fundamental ter em conta o
impacto nas varias pessoas implicadas, visto que con-
forme o enfocarmos podemos acelerar o processo ou
bloquea-lo totalmente.

E evidente que a digitalizacdo é o futuro do setor,
mas antes de chegar temos de passar por algumas fa-
ses anteriores. Nao podemos pretender que tudo seja
automatico quando ainda muitos dos processos que
todos nos fazemos diariamente nas nossas empresas
baseiam-se em registos em papel, chamadas telefoni-
cas, etc. Antes de poder construir sistemas inteligentes
que analisem os dados e nos ajudem a tomar melhores
decisdes, temos de ter pelo menos esses dados regista-
dos numa maquina. Sinceramente, sinto que a vontade
de transformar o setor, por vezes, leva a que se enfrente
a transformacao digital por cima quando € necessario
comeca-la por baixo.

E como é que se consegue?

A cadeia de valor no setor € tdo longa e com tantos
atores que a informacé&o nao flui como deveria. Por ou-
tro lado, o contexto de trabalho e as ferramentas usadas
por um arquiteto, um chefe de compras, um encarrega-
do ou um responsavel de armazém nio tém nada a ver.
Isto faz com que haja demasiados pontos em que a ca-
deia se pode quebrar. Dou-lhe um exemplo: para chegar
a cobrar uma fatura de um cliente, qualquer armazém



de materiais de construgcao de certeza que teve
de interagir com diversas pessoas dentro des-
sa organizacao: a pessoa que passa o pedido,
a que liga para modificar a data de entrega, a
pessoa que recebe o material e assina a nota
de entrega, a que recebe a fatura, a que a apro-
va, etc. Além disso, muito provavelmente todas
estas interagcdes sdo realizadas por pessoas
diferentes dentro do armazém. Até aqui tudo
bem, pois o processo pode ser complicado,
mas de certeza que existe um procedimento
mais ou menos claro de quem faz o qué e quais
sdo os documentos que o suportam.

Sendo assim, € necessario pensar que 0s
clientes na realidade interagem com diferen-
tes fornecedores, e visto que cada um tem o
seu préprio procedimento, no fim é muito facil
que certa informacdo se perca pelo caminho.
E aqui é onde nés entramos, proporcionando
ferramentas simples de usar que liguem as di-
ferentes pessoas envolvidas de modo que lhes
seja mais efetivo registar e partilhar a informa-
¢do do que continuar a depender do papel e
das chamadas.

Como funciona o processo criativo numa
startup como a OGUN?

Vou-lhe dar um exemplo. Imagine um pro-
jetista, um arquiteto, um programador e uma
pessoa de vendas a tentarem decidir a funcio-
nalidade que devemos desenvolver dentro de
3 meses. O que é que pode sair dai? Como
tém estilos muito diferentes, por vezes saltam
faiscas, embora ninguém tome isto a nivel pes-
soal pois sabemos que faz parte do processo.
E o resultado é incrivel visto que a mistura de
perfis ajuda-nos a confrontar diferentes pontos
de vista e sempre acabamos com uma solucéo
muito melhor do que a que qualquer um de nos
tinha imaginado inicialmente. Trabalhar numa
equipa com tanta diversidade é uma sorte e,
além disso, é muito estimulante pois sempre se
acaba por aprender coisas novas.

Conte-nos como é a equipa e como estao
estruturados

A nossa equipa é composta atualmente
por 13 pessoas e é um facto que somos uma
mistura bastante interessante de pessoas com
experiéncias muito diferentes. Temos 5 nacio-
nalidades na equipal

i
Contamos com uma plataforma
online de gestao colaborativa

de obra que também inclui

fornecedores e distribuidores”

E a cultura empresarial?

Pelo facto de se tratar de uma startup tecnolé-
gica, a cultura empresarial na OGUN ¢é provavel-
mente muito diferente da que se possa encontrar
em empresas no setor da distribuicdo. Repare
que toda a nossa equipa estd connosco porque
quer, dado que o setor tecnoldgico esta a crescer
muito e nao lhes faltam oportunidades. A nossa
cultura baseia-se em dar as pessoas liberdade
para organizarem as suas tarefas juntamente
com a responsabilidade que isso implica, fomen-
tar que qualquer pessoa possa questionar de
forma construtiva qualquer decisédo e, sobretu-
do, promover a vontade de aprender diariamente
coisas novas. Nao obstante, as preocupacoes
empresariais sdo seguramente muito semelhan-
tes: ouvir e reagir as necessidades dos nossos
clientes, atrair e reter talento, manter o olho na
concorréncia para entender bem as dinamicas de
mercado e n&o ficarmos atras.

Por ultimo, poderia apontar alguma reco-
mendacao para os distribuidores de materiais
de construcao?

Tenho dois, embora na realidade sejam re-
comendacdes para qualquer que esteja neste
setor. A primeira é que a transformacao € inevi-
tavel e mais vale ir por diante nisto. Se se olhar
para outros setores como o do transporte ou o
do entretenimento, ver-se-4 como muitas das
empresas que ndo souberam adaptar-se a mu-
danca acabaram por ter problemas. E a segunda
€ que ponham o cliente no centro de tudo o que
fazem. Sei que pode soar como um mantra, mas
nao ha nada mais poderoso do que transformar o
negécio para facilitar a vida ao cliente, dado que
um dos efeitos Ultimos da transformacéao digital
€ que o cliente tem muito mais capacidade para
escolher o que quer, como quer € quando quer.

Texto: Ramon Capdevila
Fotografia: Jornal dos Armazens



(#Gyptec

IBERICA

PLACAS DE GESSO | YESO LAMINADO | DRYWALL

A GYPTEC, empresa portuguesa produtora de placas de gesso,
desenvolve solugdes para construcao e reabilitagao, sendo
presenca incontornavel nas principais obras em toda a Peninsula
Ibérica. As placas de gesso Gyptec sao resistentes ao fogo, impacto
e humidade, e tém elevado desempenho térmico e acdstico.

Mais do que placas de gesso, a Gyptec tem a solugao!

metodologia

Building
Information
Modelling

.’

Agora com isolamento
I_ em |a mineral Volcalis

Este produto de crescente procura no
sector da construgao vem aumentar a
vasta gama de solugoes disponibilizadas
pelas empresas do Grupo Preceram, & mais
diretamente complementar os sistemas de
placasde gesso da Gyptec |bérica.
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A ROLLGUM® apresenta
0 novo adesivo BOND 007

BOND 007 da Rollgum® é um adesivo selante especial-
mente concebido para unir membranas Giscolene EPDM
entre si e também a diferentes suportes e € indicado para
outras membranas de EPDM. Trata-se de um adesivo selante
com o estado final elastico, sendo monocomponente de seca-
gem neutra, inodoro, sem dissolventes, silicones ou isocianatos,
e resistente a intempérie com uma consisténcia adequada para
aplicagcao com pistola de extrusdo e possibilidade de alisamento
com espatula. A sua tecnologia hibrida também permite a ade-
réncia de membranas EPDM mesmo em condicdes de humidade.
Recomenda-se o armazenamento do produto a uma tempe-
ratura compreendida entre 5 °C e 25 °C e protegido da radiacao
solar direta. O produto tem um prazo de validade de 12 meses se
se encontrar fechado na embalagem original.

» Como principais vantagens a realcar do novo BOND 007 da
Rollgum®, é um acessorio especificamente concebido para aderir
EPDM mesmo em superficies himidas, o que torna a sua instalagao
muito facil, visto ser estanque desde 0 momento da aplicacao. Pode
encontra-lo em duas apresentacoes: cartuchos de 290 ml e sacos
de aluminio de 600 ml.

" <« Modo de aplicagdo com | <« Exemplo de
pistola de extrusdo | impermeabilizacio
~ manual, pneumatica facil, rapida e
ou elétrica, procurando duradora com o
manter o bocal a novo BOND 007 da
mesma altura e Rollgum®,

inclinacéo ao longo de
todo o corddo, a fim de
evitar a ocluséo de ar
(bolhas) e conseguir
homogeneidade de
adesdo.

Impermeabilizacao mais facil
que nunca

Um sistema inovador que otimiza o seu tempo

giscolene
-(m‘sm-

¢ De facil aplicagdo com pistola de extrusao

e Aplica-se de um s6 lado

¢ De elevada elasticidade

e Pronto a usar

e Sem necessidade de outros consumiveis (broxas,
rolos, bandejas, etc.)

¢ Resistente a variacdes de temperatura e raios UV

* Antibacteriano
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ACO IBERIA. Atendimento ao Cliente: +34 902 170 312 www.aco.pt Pol. Ind. Puigtio. Ap. Correos 84, 17412 Macanet de la Selva - Girona, Espanha.

Projetdamos um produto que funciona em
todos os tipos de chuveiro e que tendo
uma instalacao muito simples e rapida,
proporciona uma drenagem eficaz. O
ShowerDrain B é composto por um perfil
de aco inoxidavel que foi fabricado numa
Unica peca para reduzir a acumulacao de
agua e com um sumidouro de plastico (ABS)
que previnem qualquer risco de fugas.
A profundidade minima de instalacao é

de 77 mm e a sua capacidade de drenagem
édeaté0,71/s. E fornecido pronto ainstalar.
Descubra a ampla gama de canais de
chuveiro e sumidouros de aco inoxidavel
para qualquer medida, aplicacao e tipo de
impermeabilidade em www.aco.pt

C ACO. creating

the future of drainage
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A Tomecanic Hispania faz 30 anos

A TOMECANIC HISPANIA, S.A. ocupa desde a sua criagao no ano 1989 um lugar de
destaque ao servigo dos profissionais da construcdo. A empresa, especialista europeia
em maquinas e ferramentas, desenvolve uma ampla gama de produtos com a marca
CONSTOOLS® adaptados as necessidades especificas de cada utilizador.

empresa foi constituida ha 30 anos na ~ S
localidade de Esparraguera, Barcelona, (CONS TOMECANIC AHO
pelo seu socio fundador, Ferran Far- HISPANIA S.A. f'—_-
riols, pessoa com uma dilatada experiéncia TOOIS

comercial especialmente no setor da ceramica.

Os rr]ne!nbrots fgndd’c?dfrssg 9°n; um tprs’f}mgo Em Esparraguera, a Tomecanic possui umas
conhecimento Qa aistribuicao de materials de . ~ 2 . ~

construgao juntamente com uma ampla e espe- modernas instalacoes de 1800 m or_1de dispoe
cializada gama de produtos da matriz francesa de um stock permanente com as mais de 1000

Tomecanic, optaram por distribuir os produtos
exclusivamente através dos armazéns de distri-
bui¢cdo de materiais de construgdo. A Tomeca-
nic Hispania tem participado desde o inicio em
todas as feiras e exposi¢des do setor, facto que
representou uma excelente plataforma para
poder apresentar o amplo leque de produtos
CONSTOOLS®, especializados a colocagéo
de pavimentos e revestimentos.

Ao longo de todos estes anos, a Tomeca-
nic Hispania tem vindo a ampliar a sua rede
comercial e de distribuidores, proporcionando
aos profissionais ferramentas de altas presta-
¢des e com um excelente rendimento. Com a
experiéncia adquirida nestes anos, centra os
objetivos no desenvolvimento de novos produ-
tos que facilitem as tarefas e ajudem a realiza-
¢ao dos trabalhos com uma maior efetividade.
Atualmente, a TOMECANIC e a marca CONS-

referéncias que compdem o seu catalogo de produto

TOOLS® sdo uma referéncia no que diz respeito A No centro da imagem, Ferran Ferriols, socio fundador da Tomecanic Hispania,

a qualidade e as elevadas prestagdes dos seus
produtos destinados ao corte de materiais,
bem como a ampla gama de perfis metalicos
que contribuem para a obtencdo dos melhores
acabamentos.

acompanhado pelos filhos Gerard, Diretor Comercial, e a direita Daniel, Diretor de
Administrac&o.

A Tomecanic Hispania tem a disposicao dos
distribuidores e clientes um servigco de formacao
e demonstracao com o qual estes aumentam
notavelmente os conhecimentos do produto,
tanto no uso destes como nos aspetos técnicos

<« Showroom da Tomecanic Hispania nas suas
instalagdes da Esparraguera.
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Os melhores provedores

Exclusivas condicoes de
compras e servigos

Produtos proprios

Apoio de uma grande marca

Junta-se a Divendi se quiser
ser mais competitivo, quase
150 empresas ja fizeram.

C/ Uruguay, 13

Parque empresarial Magalia
Oficina A3

30820 — Alcantarilla (Murcia)

T. 868 948 784
M. 631 116 358

Infe@divendi.es
www.divendi.es
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Os produtos da FILA sao submetidos
a um restyling que acompanha a procura de
um mercado em constante evolucao

um mercado composto por consumi-
N dores cada vez mais informados e mais

sensiveis as prestacdes do produto e que
tém a disposi¢do inUmeros canais de compra
e opcoes, a FILA submeteu os seus produ-
tos a um restyling que acompanha a procura
de um mercado cada vez mais competitivo e
em constante evolucao Neste contexto, a FILA
outorgou a maxima importancia ao desenvol-
vimento da nova linha, caracterizada por uma
forte identidade e reconhecimento imediato.

A nova linha dos produtos da FILA difere da
anterior por um novo modelo comunicativo na
etiqueta: foi concebida trabalhando ombro a
ombro com o consumidor final, seguindo ex-

C \|

bttt CLEANER

clusivamente os seus conselhos, propostas,
ideias e assessoria. Os novos produtos comu-
nicam de uma forma direta. Ja ndo se trata de
comunicar «0 que sdo», 0 que se pretende é
comunicar «o0 que fazemn».

A nova linha Fila atualmente disponivel no
mercado doméstico e que entrara no mercado
no inicio do préximo ano sera apresentada com
um packaging de cor cinzenta, seguindo um
critério de maxima comunicabilidade das ca-
racteristicas de seguranca, solidez e fiabilidade
do produto. Além disso, a neutralidade do tom
cinzento exaltara notavelmente o valor da cor
amarela da marca.

PULIZIA
SGRASSANTE
PROFESSIONALE

1Lt * = fino a 40 m*

Ja nao se trata de comunicar «o que sao», 0 que se
pretende é comunicar «o que fazem»



Qualidade FILA certificada
pelo Grupo Cosentino

A Cosentino certificou que os produtos FILA
sdo otimos para garantir a correta limpeza
e a adequada manutencao das superficies
Dektor® e Silestone®.

Grupo Cosentino € uma empresa interna-

cional com gestao familiar fundada no ano

1979 e proprietaria das marcas Dekton® e
Silestone®, entre outras. Com uma faturagdo su-
perior a mil milhdes de euros e 80 empresas de dis-
tribuicdo nos cinco continentes, o Grupo Cosentino
estabeleceu-se no mercado mundial ao longo dos
anos gracas a solugdes que proporcionam uma
ampla versatilidade de aplicagcdes com rendimen-
tos extremamente elevados e um enfoque constan-
te na investigacao e na inovacéao.

Neste contexto, é para a FILA um orgulho ser
reconhecida pelo departamento de Investigacéo e
Desenvolvimento da Cosentino como empresa re-
comendada em termos de produto. Apds uma no
de testes de qualidade exigidos por um estrito pro-
tocolo de cumprimento, a Cosentino certificou que
os produtos FILA sao étimos para garantir a correta
limpeza e a adequada manutencao das superficies
Dekton® e Silestone®. Esta certificacao representa
outro grande resultado que aumenta o po-

sicionamento da FILA como centro
de competéncias bem como o seu
prestigio e lideranca no mercado.

V¥ Formagéo técnica a cargo de Paolo
Gasparin, Diretor da FILA nas instalagoes da
Cosentino em Lisboa.

Schiliiter
Systems .

BANHOS
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Schiliiter®-SHOWER

Solucées integrais para a construcao de
duches e casas de banho elegantes.

Com os produtos inovadores do sistema Schliiter®-SHOWER
dispdée de uma solugéo integral para a criagdo de espacgos
elegantes em duches e casas de banho, de um unico fabricante.
O nosso sistema garante uma perfeita impermeabilizacao e uma
drenagem segura e duradoura da agua. Além disso, disponibiliza
muitas ideias, 0 que torna muito mais facil decidir-se por
Schliiter®-Systems.

Para saber mais ligue para 234 720 020 ou visite 0 N0sso site em

www.schluter.pt
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A historia de sucesso da CS é resultado de um patrimonio

humano e empresarial, sempre valorizado e capitalizado

udo comecgou com
I o fabrico artesanal
da telha de canudo,
em 1927, quando José
Coelho da Silva funda
a Coelho da Silva. Em
1943, Jodo Lopes Coe-
Iho da Silva, herdeiro do
fundador, toma as rédeas
do negdcio. Quatro anos
mais tarde da-se a pri-
meira grande expansao
das instalagées. E criada
a Fabrica 1, com um grande forno Hoffman, e
inicia-se a producgdo da telha lusa. Em 1982,
apos o 25 de Abiril, é construida uma nova uni-
dade fabril, a Fabrica 2. J4 automatizada e com
cozedura em forno tunel, destina-se ao fabrico
de um novo modelo de telha, a F2. Em 1992
e ja com a 3.2 geracdo na gestao liderada por
José Coelho, inicia-se a construgdo da Fabrica
3. Destinada ao fabrico de telhas e acessoérios,
esta unidade utiliza ja suportes refratarios em
‘U’ na cozedura dos seus produtos.

A empresa continua a crescer e em 2002
nasce a Fabrica 4, projetada para fabricar te-
Ihas e acessoérios em cores e pastas diferentes.
Esta fabrica vem introduzir na Peninsula Ibérica
o sistema de prensagem a gesso € a cozedura
em suportes “H” num forno de tecnologia hy-
drocasing.

A CS torna-se, assim, pioneira em Portu-
gal na segmentacao da oferta de telha cera-
mica, ao criar uma nova gama Premium com os
modelos Tecno, Domus e Plasma, uma aposta
arriscada mas que acabara por se revelar acer-
tada, vindo mais tarde a influenciar toda a con-
corréncia Ibérica. O atual desenho das unida-
des fabris € finalizado em 2012 com a Fabrica
5. Dotada da mais recente tecnologia, destina-
se ao fabrico de produtos da gama Premium,
vindo a incrementar e diferenciar a oferta dos
produtos nesta gama, destinados especial-
mente aos mercados externos.

o

ALLL LT o

Também a preocupacdo ambiental foi sempre
uma constante tendo a empresa sistematica-
mente adotado um comportamento exemplar
ao nivel dos cuidados na recuperacgao das ja-
zidas de matérias-primas e no tratamento de
efluentes gasosos e liquidos. Hoje, a CS é lider
de mercado: exporta para mais de 30 paises,
e 0s seus produtos traduzem a paixao e a dedi-
cacdo desde sempre investida na atividade por
uma equipa exemplar. Sdo 90 anos de conquis-
tas, de pessoas, de aperfeicoamento do estado
da arte. Estes sé@o os 90 anos da CS.

A Vista aérea do
complexo fabril CS.

A cultura da empresa assenta em pilares fundamentais,
como o valor humano, a preocupacao ambiental, a inovagao
e Know how, a responsabilidade social e a criagao de valor

A Administracéo atual: Jodo Silva, José Coelho e Celso Pedreiras.

A CS tem hoje uma capacidade produtiva anual de 57 milhdes de unidades, é lider de mercado em
Portugal e uma forte referéncia internacional, estando presente em mais de 30 paises



NOVOPELDANO® MAXISOHO

NOVORODAPIE® MAXISOHO

COLECAO MAXISOHO

Sabiamos que era algo que procuravas e que o
esperavas a muito. O Maxisoho nasceu e
cresceu para ti.

Com a exclusiva materia prima MAXI da
EMAC®, que por um complexo proceso que
lhe d& variacdes de tons unicos e inimitaveis .

Novopeldaino® MaxiSoho Com a superficie
antideslizante € apto para exteriores.

Novorodapié® MaxiSoho indicado para
proteger e decorar a zona inferior das paredes .
Linhas rectas e depuradas que contrastam com
0 seu acabamento inovador semelhante a
madeira .

Duplamente belo, tanto por dentro como por
fora, mas Unico e irrepetivel na sua essencia.

Perfis Unicos. Nao ha dois iguais.

C® l )
WA N
O TOQUE FINAL

BUREAU VERITAS
Certification

Tel.: (+34) 961 532 200 | info@emac.es | www.emac.es L
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A REVIGRES NA CERSAIE 2019 COM
NOVAS HISTORIAS PARA CONTAR

0 mote da presenca da Revigrés na feira CERSAIE 2019, que se realizou em Bolonha,
[talia, de 23 a 27 de setembro, € a nova assinatura da Marca: THE ART OF STORYTILING -
Histdrias que revestem o mundo.

través das suas novas colecdes de re-
Avestimentos e pavimentos ceramicos, a

Revigrés contou a histéria da Ana e do
Miguel, um casal que descobriu uma pequena
casa de praia e decidiu remodela-la para relaxar
das intensas semanas de trabalho na cidade e
repor energias. A entrada, a harmonia entre o
efeito da madeira das cole¢6es Nordik — com
o novo formato 180 cm — e Nordik Lines (4
cores, em 30x60 cm) e o efeito do cimento da
colecao Cityzen (5 cores e 5 formatos) deixam
adivinhar a atmosfera relaxante de toda a casa.

No quarto, a Ana e o Miguel escolheram as

cores suaves e o efeito do téxtil dos revestimen-
tos da colec¢ao Season (7 cores, no formato
30x60 cm) para criarem o refugio ideal nas noi-
tes quentes de verao.
A arte que a Natureza oferece foi a inspiracao
para criar um espaco original na casa de banho.
O efeito da madeira da colecdo Nordik Lines e
do marmore da colecao Baltic Grey (4 forma-
tos) combinados com a pureza do branco da
colecao de relevos Mix (em 30x60 e 30x90 cm)
sugerem uma sensacao refrescante.

A cozinha € o ponto de encontro onde o casal
transforma receitas de familia antigas em obras
de arte coloridas, como as pecas das colecdes
Revival e Retro que escolheram para as pare-
des deste espaco. Estas colegdes assinalam o
regresso do tijolo tradicional e do mosaico em
pequeno formato, com brilho e uma paleta de ¥ Colegdo Season
9 cores contemporaneas, nos formatos 30x45 | IR
cm e 20x40 cm, este ultimo, com pré-corte em
10x10 cm.

Finalmente, na sala de estar, os tons sébrios
do efeito do cimento da colecao Elements -
disponivel em revestimentos e pavimentos, para
interiores e exteriores - sdo iluminados pela luz
quente do pbr-do-sol a que o casal assiste, em
fins de tarde descontraidos. Na edicdo des-
te ano da CERSAIE, ao apresentar um espago
onde se criam e vivem histoérias, a Revigrés deu
vida ao conceito Tales with Tiles (histérias com
azulejos), fazendo parte da vida e do quotidiano
da Ana e do Miguel, hoje e no futuro.




0 stand da Revigrés na CERSAIE incluiu ainda uma area técnica que
completou a apresentacdo das mais recentes colecoes da Marca
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A Colecao Baltic Grey A Colecao Elements

AN

surface care solutions

A REVOLUCAD DA COLOCACAD da pastilha ao grande formata,

o limpeza instantanea e perfeita sobre a JUNTA FRESCA.
_ ¥ _ —

REJUNTAM ENTC. E ACABAMENTO

NA MESMA TARDE!
E EM LINHA COM AS MAIS IMPORTANTES

NORMATIVAS DE COLOCACAO INTERNACIONAIS

Solicite informacao na Feria “CEVISAMA FONT

o visite filasolutions.com 28/01-01/02 2010 ASNSAAd - - o
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A Gresco apresentou o novo catalogo
geral na Cersaie

Gresco voltou a marcar presenca na mais
Aprestigiada feira internacional do setor,

a Cersaie. A 37.2 edicao da Cersaie —
mostra internacional de ceramica de pavimen-
tos e revestimentos —, decorreu de 23 a 27 de
setembro, em Bolonha (Italia).
Este evento internacional serviu de palco para
a Gresco dar a conhecer ao mercado as suas
novas colecdes e o0 seu novo catalogo geral.

O novo catalogo apresenta mais de 40 sé-
ries com porcelanico e revestimento em pasta
branca, capazes de dar resposta as diversas
exigéncias dos mercados nacional e interna-
cional que procuram qualidade e um design
moderno e funcional. O novo catalogo da Gres-
co apresenta-se dividido por categorias de pro-
duto sendo mais rapida e eficiente a consulta
de cada série. As categorias dividem-se em
Cimentos, Tom sobre Tom, Madeiras, Pedras,
Bricks/Cottos e Calgadas.

Com uma vasta oferta, a Gresco oferece
hoje solugdes para interior e exterior,
chao e paredes, para espacos de
trabalho e domésticos

Na categoria de cimentos, destacamos a nova
colecdo Saluto, série coordenada com pa-
vimento e revestimento: um cimento neutro,
moderno e de facil utilizagdo, apresentando
em revestimento um decorado em 3D e uma
cuidada selecdo de cores contemporaneas. Na
categoria Tom sobre Tom, a série Berice apre-
senta um produto liso complementado com um
estruturado, numa selecdo de cores que permi-
te uma ampla utilizagdo de acordo com o estilo
pretendido para cada espaco.

A série Neo apresenta também uma versao
lisa e uma verséo estruturada, com a introdu-
¢do de estruturados decorados distintos nas
cores pretos, azuis e cottos. Na categoria Pe-
dras, destacamos a série Roots pela sua po-
livaléncia: oferece uma solugéo lisa, em duas
cores, ideal para interior e exterior; e dois mure-
tes diferentes que vivem isoladamente ou com-
binados com as respetivas pecas lisas. A sua
elevada destonificacdo confere-lhe um grande
dinamismo e realismo.

JornalArmazéns




ANTI-CRACK® HP 24

AO Anti-Crack® HP 24 € um corte de fibra de vidro AR d
projetado para ser usado no reforgco de concretos, rebocos
As fibras HP 24 Anti-crack sao adequadas para todos os tipos
concreto

PAREAS
FISSURAS

VANTAGENS E BENEFICIOS

Controle e prevencao de fissuras em concretos e argamassas frescas e
endurecidas

Melhoria global da durabilidade e propriedades mecanicas do concreto
Excelente trabalhabilidade

Permite altas doses sem afetar a trabalhabilidade
Completamente invisivel na superficie acabada
N&o corroi

Mistura homogénea

Nenhuma agua adicional € necessaria

Seguro e facil de manusear

DOSAGEM POR M3

-
ESPESSURA
PAVIMENTO ‘/.\\ % 'ﬂ “
15 em 2 a3 kes 4a5kgs 6aBkegs
20 cm 2 kgs 3adkgs

COMERCIAL
COLL VILA

(+34) 938 492 584 | info@collvila.com | www.collvila.com

Aiguafreda, 14. Pol. Ind. L'Ametlla Park
08480, I'Ametlla del Vallés, Barcelona 5=



FORNECEDORES

A RECER apresenta Trends 19°20 em pavimentos
e revestimentos ceramicos

Com o objetivo de criar novas linguagens e promover novas aplicacoes, a Recer langou na
CERSAIE trés categorias de produtos que permitirdo a ceramica dialogar de forma atual
com a arquitetura no seu todo e aumentar a versatilidade e funcionalidade da gama de
produtos Recer.

Cinco novas MADEIRAS:

PitchPine é uma madeira extremamente realista, sofisticada
e elegante. Destacam-se os veios diferenciados, irregulares e
pontualmente surgem nés estendidos. E uma solugéo cerami-
ca ideal para espacgos de gosto contemporaneo.

MagisWood destaca-se a cor, os detalhes dos nés e a sinuo-
sidade dos veios de cada tronco. A cor beige de base é mar-
cada com os nés e veios em varios tons de castanhos que
vao do castanho coral ao castanho enegrecido, dando muito
dinamismo. O resultado é uma solugéo de pavimentagdo mo-
derna e marcada.

Solid Wood é uma madeira classica, requintada, nobre, ele-
gante e apreciada. E muito transversal na sua utilizacdo pois é
uma madeira intemporal, selecionada quando se procura no-
breza e qualidade. O arrojo do Solid Wood é o seu realismono A Solid Wood é uma madeira classica, requintada, nobre, elegante
design e na cor, com um toque adequado a interiores. e apreciada.

Heritage é uma madeira classica, requintada e marcada. Tem

veios sinuosos que a tornam acolhedora, ideal para espagos de interior. Heritage surge em 2 cores, ambas quentes:
estas cores sdo as que melhor tiram partido dos veios e as que melhor respeitam a madeira original.

Nigrum é uma madeira transformada, criada para satisfazer as necessidades de arquitetura e design de interiores.
Apresentamos uma versado escurecida, onde os veios ressaltam mais negros, tornando-a capaz de marcar espacgos
com modernidade, para utilizagédo residencial ou comercial/hoteleira.

Duas abordagens de CIMENTOS:

Grand é uma elegante colecdo de cimento em monopo-
rosa. Apresenta movimentos graficos e estruturas retili-
neas (nas bases), com uma textura “soft touch”.

Area, € um cimento que ressalta uma suave intervencao
manual na superficie, reforcada por efeitos de reflexao de
luz transmitidos pelo brilho disperso de forma irregular.

<« Area Dark Grey de 45 x 90.

Duas propostas em PEQUENOS FORMATOS

A série Dot, no formato 10x10, é jovialidade a preto e
branco, com 3 referéncias distintas que podem ser mis-
turadas.

Daft é um produto que foi desenvolvido para permitir a
criatividade e a personalizagdo de cada espago. Com
apenas uma referéncia podem-se fazer infindaveis solu-
¢cOes estéticas, tornando cada espaco diferente e Unico.

» Série Dot.




Noyvos: formatos; novas
maquinas; de, cortar

N L
Torne a sua maquina de cortar
mais comoda e mais completa:

1. Laser tracador
2. Mesa lateral
3. Pernas dobraveis

CoOnSEs OMECANIC
Toole HISPANIA S.A.

Pol. Ind. Can Roca - C/ Motlle, n® 2-4 . Apartado de Correos 235
E-08292 - ESPARREGUERA - Tel. +34 93 777 55 00 - Fax. +34 93 777 57 45

www.tomecanic.es - tomecanic2tomecanic.es




Nova Tecnologia TERRA

Cuidamos da Terra,
cuidamos de voce

Garantia de qualidade do ar interior

A URSA da mais um passo na tecnologia de fabricacdo dos seus materiais
para conseguir que os edificios isolados com seus produtos sejam habitaveis
e saudaveis, além de sustentaveis e respeitadores do ambiente.

A nova Tecnologia TERRA, fruto de uma investigacao e um trabalho de anos,
ajuda a garantir a qualidade do ar interior que respiramos.

Assim o certifica o selo Emissions Dans L’ Air Intériur (Emossoes no ar interior),
com a maxima pontuacdo: A+.

Este rotulo ecoldgico garante que a nossa |a mineral, 100% natural,

é livre de compostos volateis e contribui a melhora ambiental nos edificios
e a salide das pessoas que os habitam.

Isolamento para un melhor amanha

[EMISSIONS DANS L’AIR INTERIEUR*




FIX Z XTREM

Fixacdo de alta qualidade para
aplicacées de alta seguranca
em betéo fissurado. Para
aplicacées sismicas e com
certificacdo ETA

BORN T0

ERFORIVI

— i e

TRIGA Z XTREM

Fixac&o de altas prestacées
para cargas elevadas

com diferentes opcées de
cabeca. Adequado para
betéao fissurado. Para
aplicacées sismicas e com
certificacdo ETA.

pnEPCOMN CB8
s

EPCON C8 XTREM

Fixacdo quimica 100 % Epoxi,

adequada para betéo fissurado.
Para aplicacées sismicas e
com certificacdo ETA

53 T era— ¥
Ce-Ce-ca= <& b m—

B-LONG XTREM
Fixacéo de alto rendimento e
versatilidade, adequada para
materiais 0cos ou macicos,

existindo com diferentes tipos de

cabeca. Com certificacdo ETA.

ErE 2 e &
. Www.spitxtrem.com i ‘ ””
- . . a You .
Y7/ ?Paslade SPIT SAS 150 Avenue de Lyon 26500 Bourg-és-Valence CEDEX - France info@spit.com.pt www.spit.com.pt mﬂﬂ
@SpitPortugal /spiteurope =

© s Importador exclusivo:
b eﬂc &x Rua Outeiro do pomar, 765 Zona Industrial Casal do Cego Apartado 442-EC Marrazes 2416-304 Leiria Tel: 244 830 300 info@tecofix.pt www.tecofix.pt
écnica do equipamento e fixagao, 5.2




Velcalis

Isolamentos minerais

conforto agora

La mineral Volcalis,
isolamento eficiente,
seguro e acessivel

Volcalis € um produto ecologico a base de areia
e ligante de origem bioclogica, fabricado em
Portugal, disponivel em rolos e painéis.

A |a mineral Volcalis contribui para o conforto e
eficiéncia térmica e acustica dos edificios. E um
isolamento resistente ao fogo e de facil aplicacao.

Zona Industrial de Bustos - Aveiro - Portugal
T (+351) 234 751 5383 - geral@volcalis.pt

e mais facil

!ll ’E )))?" l“}‘
Isolamento térmico e acustico
volcalis.pt
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